1. Принципы рыночной экономики и роль бухгалтерского учета, анализа и аудита в хозяйственной деятельности предприятий.

1) достаточно полная экономическая и юридическая. самостоятельность предприятия;

2) самоокупаемость и рентабельность предприятия;

3) ослабление монополизма или его ликвидация, установление конкуренции;

4) свободное ценообразование (2 принципа ценообразования: а) затраты, б) равновесные цены);

5) здоровая финансово-денежная система (нормальная инфляция - 3-5% годовых);

6) влияние государства на экономику (с помощью экономических методов) для сохранения 5 принципов рыночной экономики.

Предприятие. Реальная хозяйственная деятельность связана с рынком производственных факторов и рынком продаж. Информация о реальной хозяйственной деятельности отражается в бухучете. Бухгалтерия связана с рынком финансирования. Также влияют природные, соц. условия, внешнеэкономические связи. Д(Т...П...Т’(Д’. В соответствии с этой схемой этапы бухучета:

1) учет заготовления;

2) учет производственных запасов;

3) учет производства;

4) учет готовых изделий;

5) учет продаж, учет реализации. В соответствии с этими этапами строится план действий.

2. Финансовый механизм предприятия и место учета и анализа в нем
Финансы — это система денежных отношений экономического субъ​екта, возникающая в процессе его производственно-хозяйственной дея​тельности.

Финансы - это кровеносная система бизнеса. Движение денег, его скорость и масштабы определяют работоспособность финансовой системы. С движения денег начинается и им завершается кругооборот средств пред​приятия, оборот всего капитала. Поэтому движение денег, денежный обо​рот предприятия являются ведущим звеном в движении капитала.

Необходимыми условиями эффективного функционирования финан​сов являются:

· многообразие форм собственности;

· наличие рынков товаров, труда и капитала;

· самофинансирование предпринимательства;

· свобода предпринимательства и самостоятельность в принятии реше​ний;

· рыночное (свободное) ценообразование и конкуренция;

· регламентация государственного вмешательства в деятельность пред​приятий и организаций;

· наличие правового обеспечения правил экономического поведения и др.

Финансовый механизм предприятия - это система управления фи​нансовыми отношениями предприятия через финансовые рычаги с помощью финансовых методов. Элементами финансового механизма явля​ются: финансовые отношения как объект финансового управления, фи​нансовые рычаги, финансовые методы, правовое обеспечение и информационно-методическое обеспечение финансового управления.

Финансовые отношения - это инвестирование, кредитование, нало​гообложение, система финансовых рычагов, страхование и т.д. Финансовые рычаги представляют собой набор финансовых показа​телей, через которые управляющая система может оказывать влияние на хозяйственную деятельность предприятия. Они включают: прибыль, доход, финансовые санкции, цену, дивиденды, проценты, заработную плату, на​логи и т.п.

Финансовые методы - это финансовый учет, финансовый анализ, фи​нансовое планирование, финансовое регулирование, финансовый контроль.

3. Система формирования экономических показателей и их отражение в учете и отчетности.

Блок1. 1)технический уровень производства

2)уровень организации производства

3)уровень управления (мех-ция управления, кадры).

4)внешнеэкономические связи

5)социальные условия работы коллектива

6)природные условия

Блок2. F - основные производственные средства (производ. и непроизвод.)

L(F) фондоотдача L(F)=N/F

А -амортизация (годовой износ)

Блок3. М - кол-во материалов

L(M) - материалоотдача N/M

Блок4.
R- численность произв. персонала

L(R) -производительность труда

U- оплата руда с начислениями

F,M,R -количественные показатели (показатели экстенсификации (не дают эк. эффекта)

L - качественные. показатели интенсификации (дают эффект)

Блок 1 влияет на L.

Блок5. полный оборот (с НДС и др. косвенными налогами, на предприятиях используется чистый оборот

N=F*L(F)=M*L(M)=R*L(R)

       1000            800         900

размерность предприятия рассчитывается по производственным мощностям ; лимитный фактор – материальные ресурсы, реально используется 800 пр-ции.

Блок6. S=A+M+U

Блок7.К (всего авансировано)=F+E (оборот. к-л)

Блок8.
Р(прибыль)= N-S

прибыльность P/N

прибыльность затрат P/S (20%-50%)

Блок9. N/K- капиталоотдача

K/N=F/N+E/N=кап-емкость

Блок10. P/K=P/N*N/K=бл8*бл9

Прибыльность - к-т эффективности управления, N/K - к-т деловой активности

В индустриальном обществе гл. фактор P/N

В постиндустриал. - гл. капиталоотдача

В рыночной экономики рентабельность общая (до налогообложения) 18-20%

Блок11.Финансовое состояние(характеризуется рын. устойчивостью, ликвидностью баланса и платежеспособностью)

Ез - по активу оборотный капитал

Ес - по пассиву -собственный оборотный капитал

Скк- средства краткосрочных кредитов

если Ез>Ес +Скк, для равенства +Сн(неплатежи)- ненормально

если Ез<Ес+Скк, то для равенства +Д влево, Д -деньги - хорошее состояние
6. Пользователи бухгалтерской информации как субъекты анализа
3 группы пользователей: администрация организации, сторонние пользователи информации с прямым финансовым интересом, сторонние пользователи с косвенным финансовым интересом.

а) администрация - совет директоров, высший управленческий персонал и т.д. Основные критерии при определении состава информации являются - ее соответствие функциям работника, стоимость информации, необходимость соблюдения комм. тайны.

б) Сторонние пользователи с прямым финансовым интересом - инвесторы, банки, поставщики основных средств и произв. запасов, др. кредиторы. Они пользуются информацией, содержащейся в бухгалтерской отчетности. По данным отчетности они делают выводы о финансовых перспективах в будущем, о ликвидности и платежеспособности организации.

в) Сторонние пользователи с косвенным финансовым интересом - налоговые органы (имеют право пользоваться любой информацией для проверки правильности уплаты налогов), казначейство, контрольно-ревизионное управления Минфина РФ, аудиторские фирмы, Госкомстат, органы, управляющие государственным муниципальным имуществом, органы планирования, фондовые биржи, профсоюзы, покупатели и др. А также Пенсионный фонд, Фонд социального страхования и Государственный фонд занятости (проверка правильности отчислений). Сторонние пользователи обязаны хранить коммерческую тайну организации.
8. Классификация видов экономического анализа и их роль в управлении

Выделяют оперативный, бухгалтерский и статистический.

Надо отличать первичный учет

Принцип классификации экономического анализа

1) по подходу (теоретический и конкретно экономический)

2) по субъектам анализа (управленческий и внешнефинансовый)

3) по основным функциям управления:

- оперативный

-перспективный

4) по объектам

макро (народное хозяйство, отраслевой, регион.)

сфера деятельности (снабженческий, производства, сбыта)

по уровням управления (фирмы, подраздел фирмы, цеха)

по сторонам хозяйственной деятельности (социально-экономический анализ, технико-экономический анализ)

5) по методам исследования

· горизонтальный анализ

· вертикальный анализ

· трендовый анализ 

· сравнительный, межхозяйственный анализ

· факторный анализ

· функционально-стоимостной анализ

36. Взаимосвязь производственного и финансового анализа. Характеристика управленческого анализа

Анализ хозяйственной деятельности делится на 2 вида: финансовый анализ и управленческий. При этом в финансовый анализ включается внешний финансовый анализ по данным публичной бухгалтерской отчетности и внутрихозяйственный финансовый анализ по данным бухучета и отчетности (этот вид анализа относится и к управленческому анализу), кроме того, к управленческому анализу относится и внутрихозяйственный производственный анализ по данным управленческого учета. 

Финансовый анализ является частью общего, полного анализа хозяй​ственной деятельности, который состоит из двух тесно взаимосвязанных разделов: финансовый анализ,  производственный управленческий анализ.

Разделение анализа на финансовый и управленческий обусловлено сложившимся на практике разделением системы бухгалтерского учета в масштабе предприятия на финансовый учет и управленческий учет. Это же порождает деление анализа на внешний и внутренний. Такое разделе​ние анализа для самого предприятия является несколько условным, пото​му что внутренний анализ может рассматриваться как продолжение вне​шнего анализа и наоборот. В интересах дела оба вида анализа подпитыва​ют друг друга основной информацией.

Финансовый анализ, основывающийся на данных только бухгалтерской отчетности, приобретает характер внешнего анализа, т.е. анализа, проводи​мого за пределами предприятия заинтересованными контрагентами, собст​венниками или государственными органами. Анализ на основе только от​четных данных содержит весьма ограниченную часть информации о дея​тельности предприятия и не позволяет раскрыть всех секретов фирмы. 

Особенностями внешнего финансового анализа являются:

· множественность субъектов анализа, пользователей информации о дея​тельности предприятия;

· разнообразие целей и интересов субъектов анализа;

· наличие типовых методик, стандартов учета и отчетности;

· ориентация анализа только на публичную, внешнюю отчетность пред​приятия;

· ограничение задач анализа как следствие предыдущего фактора;

· максимальная открытость результатов анализа для пользователей ин​формации о деятельности предприятия.

Основное содержание (задачи) внешнего финансового анализа, осу​ществляемого партнерами предприятия по данным публичной финансо​вой отчетности, составляют:

· анализ абсолютных показателей прибыли;

· анализ относительных показателей рентабельности;

· анализ финансового состояния, рыночной устойчивости, ликвиднос​ти баланса, платежеспособности пр–тия;

· анализ эффективности использования заемного капитала;

· экономическая диагностика финансового состояния предприятия и рейтинговая оценка эмитентов.

Внутрихозяйственный финансовый анализ использует в качестве ис​точника информации, кроме финансовой отчетности, также и другие Данные системного бухгалтерского учета, данные о технической подготов​ке производства, нормативную и плановую информацию и пр. Основное содержание (задачи) внутрихозяйственного финансового анализа может быть дополнено и другими аспектами, имеющими значе​ние для оптимизации управления, например такими, как анализ эффек​тивности авансирования капитала, анализ взаимосвязи издержек оборота и прибыли. В системе внутрихозяйственного управленческого анализа есть возможность углубления финансового анализа за счет привлечения данных управленческого производственного учета, иными словами, имеется воз​можность проведения комплексного экономического анализа и оценки эффективности хозяйственной деятельности. Вопросы финансового и производственного анализа взаимосвязаны при обосновании бизнес-пла​нов, при контроле за их реализацией, в системе маркетинга, т.е. в системе управления производством и реализацией продукции, работ и услуг, ори​ентированной на рынок.

Особенностями управленческого анализа являются:

· ориентация результатов анализа для своего руководства;

· использование всех источников информации для анализа;

· отсутствие регламентации анализа со стороны;

· комплексность анализа, изучение всех сторон деятельности предпри​ятия;

· интеграция учета, анализа, планирования и принятия решений;

· максимальная закрытость результатов анализа в целях сохранения ком​мерческих тайн.

Управленческий учет отражает, обрабатывает и обобщает в показатели внутренней отчетности информацию о хозяйственных отношениях, складывающихся между подразделениями предприятия в процессе создания конечной продукции и формирования ее себестоимости. Данные управленческого учета являются коммерческой тайной предприятия и отражают совокупность результатов деятельности структурных подразделений предприятия, оценки этих результатов с точки зрения экономических интересов предприятия как целого. Цель управленческого учета - обеспечить соответствующей информацией менеджеров, ответственных за достижение конкретных производственных целей. К созданию бухгалтерской информации, используемой менеджерами для принятия соответствующих управленческих решений, принимаются другие правила, нежели к формированию информации, предназначенной для внешних пользователей, не работающих на предприятии.

Темы управленческого анализа: I) анализ бизнес планов; 2) анализ в системе маркетинга, 3) комплексный анализ хозяйственной деятельности; 4) анализ технико-организационного уровня и др. условий производства; 5) анализ использования произв. ресурсов; 6) анализ объема продукции; 7) анализ взаимосвязанных затрат, объема продукции и прибыли.

40. Бизнес-план и роль управленческого анализа в его разработке и мониторинге

Бизнес-план является основным средством менеджмента. В нем опре​деляются цели деятельности предприятия и пути их достижения. Основ​ными целями разработки бизнес-плана являются:

· приватизация объектов государственной и муниципальной собствен​ности;

· осуществление инвестиционных проектов;

· реализация отдельных коммерческих операций;

· эмиссия ценных бумаг;

· определение перспектив развития фирмы;

· проведение реорганизационных мероприятий, применяемых для не​состоятельных предприятий (банкротов);

· финансовое оздоровление и выход из временного экономического кри​зиса.

Бизнес-план - это категория рыночного хозяйствования, он является проверенным инструментом повышения доходности предприятий в усло​виях конкуренции и свободного предпринимательства. Хорошо составлен​ный, научно обоснованный бизнес-план необходим многим участникам коммерческого дела: учредителям-собственникам, партнерам и смежникам, инвесторам» банкам, административным органам и другим структурам.

Всем участникам бизнес-план дает необходимую информацию для анализа и оценки предпринимательства с точки зрения его разумности, реалистичности, перспективности и результативности.

Бизнес-план текущей деятельности (или создания новой формы) со​стоит из трех частей:

1. Описание бизнеса (разделы маркетинга и производства).

2. Финансовая информация (баланс, финансовый план, стратегия инвестиций, товарно-материальное обеспечение кредитов, страхование и расчеты рентабельности).

3. Сопроводительные документы (организационный и юридический планы, учредительные документы, копии контрактов, лицензий и т.п.).

На рис. 8.1 дана схема бизнес-плана предприятия, а в табл. 8.1 - при​мерная структура и перечень задач анализа и оценки бизнеса. Бизнес-план является технико-экономическим обоснованием коммерческого дела. Главным инструментом его разработки является сметное планирование. Смета - это форма планового расчета, которая определяет подробную программу действий предприятия на предстоящий период.

Основные цели составления смет заключаются:

· в увязке текущих и перспективных планов;

· в координации действий различных подразделений предприятия;

· в детализации общих целей производства и доведении их до руководителей различных центров ответственности;

· в управлении и контроле за производством;

· в стимулировании эффективной работы руководителей и персонала предприятия;

· в определении будущих параметров хозяйственной деятельности;

· в периодическом сравнении текущих результатов деятельности с планом, выявлении отклонений и причин неудовлетворительной работы. 

При составлении смет используются различные методы:

· нормативный;

· расчетно-аналитический;

· балансовый;

· оптимизации;

· моделирования.

Сущностью нормативного метода составления сметы, является расчет объемов затрат и потребности в ресурсах путем умножения норм расхода ресурсов на планируемый объем экономического показателя (реализация, выпуск продукции, объем услуг и т.п.)
41. Публичная бухгалтерская (финансовая) отчетность как информационная база анализа хозяйственной деятельности
В соответствий с Законом РФ о бухгалтерском учете. Поло​жением поВедению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчет​ности в Российской Федерации (утверждено приказом Минис​терства финансов Российской Федерации от 29 июля 1998 г. № 34н) и Положением по бухгалтерскому учету «Бухгалтерская отчетность организации» (ПБУ4/98) предприятия и организации представляют бухгалтерскую (финансовую) отчетность по следу​ющим адресам (пользователям финансовой информации):

• собственникам (участникам, учредителям) в соответствии с учредительными документами;

• государственной налоговой инспекции (в соответствии с юридическим адресом предприятия);         
• органам государственной статистики для обобщения и публичного использования внешними пользователями ин​формации;

• другим государственным органам, на которые возложена проверка отдельных сторон деятельности предприятия и получение соответствующей отчетности. К ним относят​ся, например, финансовые органы, осуществляющие фи​нансирование расходов предприятия за счет ассигнований из бюджета или бюджетных ссуд;

• органам Госкомимущества, министерствам, ведомствам представляют отчетность предприятия, находящиеся в го​сударственной или муниципальной собственности пол​ностью или частично, а также приватизированные пред​приятия (в том числе арендные), созданные на базе государственных предприятий или их структурных под​разделений, до окончания срока выкупа. Годовую бухгалтерскую отчетность предприятия представля​ют не позднее 1 апреля следующего за отчетным года.

Предприятия, имеющие в своем составе филиалы или дочер-ние компании, представляют консолидированную отчетность не позднее 30 июня следующего за отчетным года.

В составе годового бухгалтерского отчета предприятия пред​ставляют следующие формы (см. Приложение, где формы запол​нены условными данными):

• форма № 1 «Бухгалтерский баланс». В нем фиксируется стоимость (денежное выражение) остатков внеоборотных и оборотных активов капитала, фондов, прибыли, креди​тов и займов, кредиторской задолженности и прочих пас​сивов. Баланс содержит обобщенную информацию о со​стоянии хозяйственных средств предприятия, входящих в актив, и источников их образования, составляющих пас​сив. Эта информация представляется «На начало года» и «На конец года», что и дает возможность анализа, сопос​тавления показателей, выявления их роста или снижения. Однако отражение в балансе только остатков не дает воз​можности ответить на все вопросы собственников и про​чих заинтересованных служб. Нужны дополнительные подробные сведения не только об остатках, но и о движе​нии хозяйственных средств и их источников. Это дости​гается подготовкой следующих форм отчетности;

• форма № 2 «Отчете прибылях и убытках»;

• форма № 3 «Отчет о движении капитала»;

• форма № 4 «Отчет о движении денежных средств»;.

• v форма № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу»;

• «Пояснительная записка» с изложением основных факто​ров, повлиявших в отчетном году на итоговые результаты деятельности предприятия, с оценкой его финансового со​стояния;

• Итоговая часть аудиторского заключения (для предприя​тий, подл ежащих обязательному аудиту), подтверждающая степень достоверности сведений, включаемых в бухгалтер​скую отчетность предприятия.

Отчетность — это заключительный элемент системы бухгал​терского учета. Все элементы бухгалтерского отчета тесно связа​ны между собой и представляют собой единое целое, т.е. систему экономических показателей, характеризующих условия и резуль​таты работы предприятия за отчетный период. Вместе с тем све​дения, содержащиеся в бухгалтерской отчетности, имеют ком​плексный характер, потому что, как правило, они отражают разные аспекты одних и тех же хозяйственных операций и явле​ний. Например, данные, представленные в балансе предприятия (форма № 1), дополняют сведения, содержащиеся в отчете о при​былях и убытках (форма № 2), и наоборот.

Системность и комплексность сведений, содержащихся, в бухгалтерской отчетности, являются следствием определенных требований, предъявляемых к ее составлению:

полнота отражения в учете за отчетный год всех хозяйствен​ных операций, осуществляемых в этом году, и результатов инвен​таризации имущества и обязательств;

правильность отнесения доходов и расходов к отчетному пе​риоду в соответствии с Планом счетов бухгалтерского учета и Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации;

тождество данных аналитического учета оборотам и остат​кам по счетам синтетического учета на дату проведения годовой инвентаризации;

соблюдение в течение отчетного года принятой учетной по​литики, Изменение учетной политики по сравнению с предыду​щим годом должно быть объяснено в Пояснительной записке к годовому отчету.

Бухгалтерская отчетность предприятия служит основным источником информации о его деятельности. Тщательное изуче​ние бухгалтерских отчетов раскрывает причины достигнутых ус​пехов, а также недостатков в работе предприятия, помогает наметить пути совершенствования его деятельности. Полный все​сторонний анализ отчетности нужен прежде всего собственниками администрации предприятия для принятия решений об оценке своей деятельности.

Наиболее информативной формой для анализа и оценки фи​нансового состояния предприятия служит бухгалтерский баланс (форма № 1). Баланс отражает состояние имущества, собственно​го капитала и обязательств предприятия на определенную дату.

В актив баланса включаются статьи, в которых объединены определенные элементы имущества предприятия по функцио​нальному признаку. Актив баланса состоит из трех разделов. В раз​деле I «Внеоборотные активы» отражаются земельные участки, здания, сооружения, машины, оборудование, незавершенное строительство; долгосрочные финансовые вложения; нематери​альные активы и прочие внеоборотные активы. Раздел II актива баланса «Оборотные активы» отражает величину материальных оборотных средств: производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции и т.д.; наличие у предприятия свободных денежных средств, краткосрочных финансовых вло​жений величину дебиторской задолженности и прочих оборот​ных активов. В разделе III отражаются непокрытые убытки про​шлых лет и отчетного года.

В Российской Федерации актив баланса строится в порядке Возрастающей ликвидности средств, т.е. в порядке возрастания скорости превращения этих активов в процессе хозяйственного оборота в денежную форму.

Так, в разделе I актива баланса показано имущество, которое практически до конца своего существования сохраняет первона​чальную форму. Ликвидность, т.е. подвижность этого имущества в хозяйственном обороте, самая низкая.

В разделе II актива баланса показаны такие элементы иму​щества предприятия, которые в течение отчетного периода мно​гократно меняют свою форму. Подвижность этих элементов ак​тива баланса, т.е. ликвидность, выше, чем элементов раздела I.

Ликвидность же денежных средств равна единице, т.е. они абсо​лютно ликвидны:

В пассиве баланса группировка статей дана по юридическо​му признаку. Вся совокупность обязательств предприятия за по​лученные ценности и ресурсы прежде всего разделяется по субъ​ектам: перед собственниками хозяйства и перед третьими лицами (кредиторами, банками и др.).

Обязательства перед собственниками (собственный капитал) состоят в свою очередь из двух частей:

1) из капитала, который получает предприятие от акционеров и пайщиков в момент учреждения хозяйства и впоследствии в виде дополнительных взносов извне;

2) из капитала, который предприятие генерирует в процессе своей деятельности, фондируя часть полученной прибыли в виде накоплений.

Внешние обязательства предприятия (заемный капитал или долги) подразделяются на долгосрочные (сроком свыше года) и краткосрочные (сроком до 1 года). Внешние обязательства пред​ставляют собой юридические права инвесторов, кредиторов на имущество предприятия. С экономической точки зрения внеш​ние обязательства - это источник формирования активов пред​приятия, а с юридической — это долг предприятия перед третьи​ми лицами.

Статьи пассива баланса группируются по степени срочности погашения (возврата) обязательств в порядке ее возрастания. Пер​вое место занимает уставный капитал как наиболее постоянная (перманентная) часть баланса. За ним следуют остальные статьи.

Наиболее важными задачами анализа баланса являются:
• оценка доходности (рентабельности) капитала;

• оценка степени деловой (хозяйственной) активности пред​приятия;

• оценка финансовой устойчивости;

• оценка ликвидности баланса и платежеспособности пред​приятия.

Баланс позволяет оценить эффективность размещения капи​тала предприятия, его достаточность для текущей и предстоящей хозяйственной деятельности, оценить размер и структуру заем​ных источников, а также эффективность их привлечения.

На основе изучения баланса внешние пользователи могут принять решения о целесообразности и условиях ведения дел с данным предприятием как с партнером; оценить кредитоспособ​ность предприятия как заемщика; оценить возможные риски сво​их вложений, целесообразность приобретения акций данного предприятия и его активов и другие решения.

Некоторые наиболее важные статьи баланса расшифровыва​ются в Приложении к балансу (форма № 5), которое состоит из следующих разделов:

1. Движение заемных средств (долгосрочных кредитов и зай​мов, краткосрочных кредитов и займов) с выделением ссуд, не погашенных в срок.

2. Дебиторская и кредиторская задолженность (долгосроч​ная и краткосрочная), а также обеспечения (полученные и вы​данные).

3. Амортизируемое имущество: нематериальные активы; ос​новные средства; малоценные и быстроизнашивающиеся пред​меты.

. 4. Движение средств финансирования долгосрочных инвес​тиций и финансовых вложений.

5. Финансовые вложения (долгосрочные и краткосрочные, паи и акции других организаций, облигации и другие ценные бу​маги, предоставленные займы и др.).

6. Затраты, произведенные организацией (по элементам).

7. Расшифровка отдельных прибылей и убытков.

8. Социальные показатели: среднесписочная численность персонала; отчисления на социальные нужды (в Фонд социаль​ного страхования, в Пенсионный фонд, в Фонд занятости, на медицинское страхование), денежные выплаты и поощрения, доходы по акциям и вкладам.

9. Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалан​совых счетах:

• арендованные основные средства;

• товары, принятые на ответственное хранение;

• товары, принятые на комиссию;

• износ жилищного фонда;

• износ объектов внешнего благоустройства;

• списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов.

Данные формы № 5 вместе с балансом и показателями фор​мы № 2 «Отчет о прибылях и убытках» используются для оценки финансового состояния предприятия.

Форма № 2 содержит сведения о текущих финансовых ре​зультатах деятельности предприятия за отчетный период. Здесь показаны величины бухгалтерской (балансовой) прибыли или убытка и слагаемые этого показателя:

• прибыль (убыток) от реализации продукции;

• финансовый результат от прочей реализации (от реализа​ции основных средств и нематериальных активов) и дру​гих финансовых операций;

• доходы и расходы от прочих внереализационных опера​ций (штрафы, убытки от безнадежных долгов и т.п.).

В форме № 2 представлены также выручка нетто от реализа​ции продукции, товаров, работ, услуг, затраты предприятия на производство реализованной продукции (работ, услуг), коммер​ческие расходы, управленческие расходы, суммы налога на при​быль и отвлеченных средств, нераспределенная прибыль.

•   Отчет о финансовых результатах является важнейшим источ​ником информации для анализа показателей рентабельности ак​тивов предприятия, рентабельности реализованной продукции, определения величины чистой прибыли, остающейся в распоря​жении предприятия, и других показателей.

форма № 3 «Отчет о движении капитала» показывает струк​туру собственного капитала предприятия, представленную в ди​намике. По каждому элементу собственного капитала в ней отра​жены данные об остатке на начало года, пополнении источника собственных средств, его расходовании и остатке на конец года.

Форма № 4 «Отчет о движении денежных средств» отражает остатки денежных средств на начало года и конец отчетного пе​риода и потоки денежных средств (поступления и расходование) в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности

предприятия.

Формы № 3 и № 4 дополняют бухгалтерский баланс и отчет

о прибылях и убытках, позволяют рас крыть факторы, определив​шие изменение финансовой устойчивости и ликвидности пред​приятия, помогают построить прогнозы на предстоящий период на основе экстраполяции действовавших тенденций с учетом но​вых условий.

42. Этапы и стандартные приемы анализа финансовой отчетности

Выделяют 3 основных этапа финансового анализа:

1) определение цели анализа и подхода к нему

2) оценка качества информации, предоставленной для анализа

3) определение методов анализа, проведение самого анализа и обобщение полученных результатов.

На 1-ом этапе определяется подход к анализу, связанный с его целью. Основные подходы:

· сравнение показателей предприятия со средними показателями народного хозяйства или отрасли (“идеальные” или “нормативные” показатели);

· сравнение показателей данного отчетного периода с показателями предшествующих периодов, а также с плановыми показателями для отчетного периода;

· сравнение показателей предприятия с показателями других аналогичных фирм - конкурентов (межхозяйственный сравнительный анализ).

На 2-ом этапе анализа проводится оценка именно “качества” информации, заключающаяся не только в счетной проверке данных учета, но и в определении влияния способов учета на формирование показателей отчетности.

3-ий этап - собственно анализ как совокупность методов и рабочих приёмов. Можно выделить след. основные методы, или стандарты финансового анализа: 

Анализ абсолютных показателей (чтение баланса);

Горизонтальный (временной) анализ - сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом;

Вертикальный (структурный) анализ - определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом;

Трендовый анализ - сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда, т.е. основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов. С помощью тренда формируют возможные значения показателей в будущем, а следовательно, ведется перспективный, прогнозный анализ;

Пространствен. анализ - сравнительный анализ сводных показ-лей отчетности по составляющим элементам (показатели отчетности дочерних фирм, подразделений, цехов);

Анализ относит. показ-лей (коэффициентов) - расчет отношений между отдельными позициями отчета или позициями разных форм отчетности, определение взаимосвязей показ-лей;

Фактор. анализ - анализ влияния отдел. Фактов (причин) на результативный показатель с помощью детерминированных или стохастических приёмов исследования. Факторный анализ может быть прямым (собственно анализ), т.е. раздробление результативного показ-ля на составляющие части, и обратным (синтез), когда отдельные элементы соединяются в общий результативный показатель.
44. Качественные и количественные методы экономического анализа
Количественные методы:

Статистические методы

· Статистическое наблюдение

· Абсолютные и относительные показатели

· Расчеты средних величин

· Ряды динамики: абсолютный и относительный прирост

· Сводка и группировка экономических показателей

· Сравнение с нормативами, в динамике

· Индексы - влияние факторов на показатели

· Детализация

· Графические методы

Бухгалтерские методы

· Метод двойной записи

· Бухгалтерский баланс

Эк-мат. методы

· Методы элементарной математики

· Классические методы математического анализа: дифференциальные, интервальные, вариационные исчисления

· Методы математической статистики

· Эконометрические методы

· Методы математического программирования

· Методы исследования операций

Эвристические методы

46. Индексный метод факторного анализа

Если мы имеем функцию от двух аргументов

 N=f(^,R)  где N и R - аргументы функции

Индексом (0) будем снабжать показатели, относящиеся к прошлому (базовому) периоду

Индексом (1) будем снабжать показатели, относящиеся к текущему (рассматриваемому) периоду

Знак £ обозначает суммирование по всем производимым продуктам. В принятых обозначениях изменение объема выпуска продукции за рассматриваемый период (от базового до отчетного) может быть выражено как результат влияния двух факторов: изменения производительности труда при производстве продукции каждого вида и изменения численности работающих, занимающихся выпуском продукции соответствующего вида, что выражается соотношением

Здесь IR— индекс (влияние) численности работающих, отражающий влияние на изменения оборота роста численности работающих:

   — индекс (влияние) производительности труда, отражающий вли​яние на изменения оборота роста производительности труда работающих:

Разница числителя и знаменателя дает абсолютное влияние факторов. При расчетах влияния применяются общие правила. Правило 1. При определении величины количественного фактора при​ращение количественного фактора умножается на величину базового ка​чественного фактора. Правило 2. При определении влияния качественного фактора его при​ращение умножается на отчетное (следующее за базовым) значение коли​чественного фактора.

47 Метод цепных поставок

Введем следующие обозначения:

Y0 = a0, b0.,C0 - базовые значения результативного показателя.

В это выражение сделаем первую подстановку фактического значения фактора а1:

Ya = a1, b0.,C0,. Сделаем вторую подстановку - фактического значения фактора b1 :

Yb= a1, b1, C0. Наконец, сделаем третью подстановку фактора c1;

Уc =  a1, b1, c1 — это конечные значения результативного показателя.

Тогда

Ya  - Y0 - влияние фактора а, 

Yb - Ya — влияние фактора Ь,
Уc  - Yb  - влияние фактора с и т.д. при количестве аргументов (факто​ров) более трех.

В рассматриваемом примере

N0= R0\ — базовое значение продукции;

NR = R1^g - первая подстановка (фактора /?,), значит /Уд - Ny, т.е. R^ky - Ryky - влияние численности работающих;

/V, = /?i^.i - вторая подстановка (фактора X), значит /^ - Л^, т.е. /?^, - R^y - влияние фактора производительности труда.

48. Интегральный метод факторного анализа

В этом методе расчеты проводятся на основе базовых значений пока​зателей, а ошибка вычислений распределяется между факторами поровну В рассматриваемом примере получим

ДN=ДN,+ДN,=(ДXR„+AXA^)+(ДR^+ЛXAR-).

Применение перечисленных методов рассмотрим на примере анализа влияния на прирост продукции величины основных производственных фондов и фондоотдачи. Исходные данные приведены в табл. 9.3.

Необходимо исследовать влияние на изменение оборота Д/У= +878 млн. руб. факторов изменений величин основных фондов и фондоотдачи.

Используя метод цепных подстановок, находим.

Влияние изменения величины основных фондов (влияние количест​венного фактора)

ДЛ^ф^хД/^ 93,08х447 =41 млн. руб.

Дополнительное влияние изменения фондоотдачи (влияние качест​венного фактора)

ДЛ^ =Д(рх/', = 1,97 х 23447 =46 млн. руб.

Суммарное влияние факторов

ДЛ^ДЛ^+ДЛ^ = 416 + 462 = 878 млн. руб.^

Используя интегральный метод, получим.

Влияние изменения величины основных фондов (влияние количест​венного фактора)

ДЛ^=(р„ хД/?+Д(рхД/72 = 93,08 х 447 + 1,97 х 447/2 = 420,5 млн. руб.

Влияние изменения фондоотдачи (влияние качественного фактора) ДЛ^ ^(рх.Гц+ДухД^ =. 1,97 х 23000 + 1,97 х 447/2 = 457,5 млн. руб.

Суммарное влияние факторов:

ДЛ^ДЛ^+ДЛ^, = 420,5 + 457,5 = 87 млн. руб.

50. Сметное планирование (бюджетирование) и анализ исполнения смет
Главным инструментом  разработки бизнес-плана является сметное планирование. Смета - это форма планового расчета, которая определяет подробную программу действий предприятия на предстоящий период.

Основные цели составления смет заключаются

· в увязке текущих и перспективных планов;

· в координации действий различных подразделений предприятия;

· в детализации общих целей производства и доведении их до руководителей различных центров ответственности;

· в управлении и контроле за производством;

· в стимулировании эффективной работы руководителей и персонала 
предприятия;

· в определении будущих параметров хозяйственной деятельности;

· в периодическом сравнении текущих результатов деятельности с планом, выявлении отклонений и причин неудовлетворительной работы. 

При составлении смет используются различные методы:

· нормативный;

· расчетно-аналитический;

· балансовый;

· оптимизации;

· моделирования.

Сущностью нормативного метода составления сметы, является расчет объемов затрат и потребности в ресурсах путем умножения норм расхода ресурсов на планируемый объем экономического показателя (реализация, выпуск продукции, объем услуг и т.п.).

Сущностью расчетно-аналитического метода составления сметы явля-ся расчет объемов затрат и потребности в ресурсах путем умножения средних затрат на индекс их изменения в плановом: периоде.

Сущностью балансового метода составления сметы является увязка объемов затрат и источников расширения ресурсов расходов.

Сущностью метода оптимизации при составлении смет является многовариантность. Из нескольких смет выбирается наилучшая с точки зре-1я минимума затрат или максимума получаемого эффекта (результата).

Сущностью метода моделирования смет является факторный анализ 1'нкциональных связей между различными элементами процесса производства. Например, моделируется зависимость прибыли от уровня затрат объемов реализации продукции (выручки).

При разработке бизнес-плана составляются следующие сметы:

· смета продаж (реализации продукции);

· смета производства;

· смета прямых материальных затрат (расхода основных материалов);

· смета расходов на оплату труда производственно го персонала (прямых трудовых затрат);

· смета накладных (косвенных) общепроизводственных расходов;

· смета себестоимости реализованной продукции;

· смета текущих периодических общехозяйственных расходов;

· смета прибылей и убытков;

· смета капитальных затрат;

· смета движения денежных средств;

· смета статей актива и пассива и др.

Сметное планирование включает два этапа:

1) планирование - определение будущих целей;

2) мониторинг (сопровождение) — анализ текущей хозяйственной дея-1ьности, т. е. того как в течение планового периода производится выполнение запланированных решений. 

Сметы составляются на год в целом с поквартальной (или помесячной) разбивкой. Работа выполняется обычно под руководством финансового директора бригадой менеджеров, в которую включаются представители бухгалтерии и других департаментов (отделов) предприятия.

Различают два подхода к расчетам смет:

1. Разработка сметы с «нуля». Применяется в случаях, когда проектируется новое предприятие или когда предприятие меняет профиль работы;

2. Планирование от достигнутого. Применяется в случаях, когда профиль работы предприятия не изменяется. Сметы подразделяются на два вида:

· сметы по основной деятельности предприятия;

· сметы по неосновным видам деятельности предприятия.

54. Факторы формирования выручки от реализации продукции

1. расчет общего изменения прибыли ((Р) от реализации продукции:

      (Р = Р1 - Р0 (Р1 - ( отчетного года, Р0 - ( базисного года)

2. Расчет влияния на ( изменений отпускных цен на реализованную продукцию ((Р1):

     (Р1 = Np1 - Np1,0 = (p1q1 - (p0q1
Np1 = (p1q1 - реализация в отчетном году в ценах отчетного года (р - цена изделия, q - кол-во изделий)
Np1,0 = (p0q1 - реализация в отчетном г. в ценах базисного года.

3. Расчет влияния на ( изменений в объеме продукции ((Р2):

     (Р2 = Р0К2 -Р0 =Р0(К1-1)

Р0 - ( базисного г., К1 - коэффициент роста объёма реализации продукции;

     К1 = S1,0/S0,

S1,0 - фактическая себестоимость реализованной продукции за отчетный период в ценах и тарифах базисного периода;
S0 - себестоимость базисного года (периода).

4. Расчет влияния на ( изменений в объёме продукции, обусловленных изменениями в структуре продукции ((Р3):

     (Р3 = Р0(К2 -К1),

к2 - коэффициент роста объёма реализации в оценке по отпускным ценам

     К2 = N1,0/N0,

N1,0 - реализация в отчетном периоде по ценам базисного периода
N0 - реализация в базисном периоде.

5. Расчет влияния на ( экономии от снижения по себестоимости продукции ((Р4): 

     (Р4 = S1,0 - S1,

S1,0 - себестоимость реализованной продукции отчетного периода в ценах и условиях базисного периода,

S1 - фактическая себестоимость реализованной продукции отчетного периода.

6. Расчет влияния на ( изменений себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции ((Р5):

     (Р5 = S0K2 - S1,0,

   Отдельным расчетом по данным БУ определяется влияние на ( изменений цен на материалы и тарифов на услуги ((Р6), а также экономии, вызванной нарушениями хозяйственной дисциплины ((Р7). Сумма факторных отклонений дает общее изменение ( от реализации за отчетный период, что выражается следующей формулой:

     (Р = Р1 - Р0 = (Р1 + (Р2 + (Р3 + (Р4 + (Р5 + (Р6 + (Р7,

     (Р = i=1(7(Рi,
(Р - общее изменение (; (Рi - изменение ( за счет i-го фактора.

55. Анализ влияния на приращение продукции экстенсивности и интенсивности использования труда

Основные производственные ресурсы - Труд, Средства труда и Предметы труда. Алгоритм анализа основных производствен ресурсов  одинаков:  
определение изменения объема продукции:

· фактические данные сравнить с базовыми

· найти между ними разницу 

· разницу разложить на влияние количественного фактора и качественного фактора

Труд.      N=R*(R     (N=Nотч.-Nбаз. N -продукция (или оборот), R- производственный персонал, (R-(показатель интенсификации)-производительность труда, ((R=Q/R)
Существуют 2 метода, с помощью которых можно разложить разницу на влияние факторов:

1.метод цепных подстановок

2.  интегральный метод.

 1метод: (N=(NR+(N(
(NR=(R*(0-влияние количественного фактора;

(N( =((*R1-влияние качественного фактора.

2метод: (N=(NR+(N(
(NR=(R*(0+((R*((/2) -влияние количественного фактора;

(N( =((*R0+((R*((/2) - влияние качественного фактора.

Качественные показатели((F,(M,(R) - показатели интенсификации;

Количественные показатели - показатели экстенсификации.

56. Анализ влияния на приращение объема продукции экстенсивности и интенсивности использования материальных ресурсов

Основные производственные ресурсы - Труд, Средства труда и Предметы труда. Алгоритм анализа основных производственных ресурсов - одинаков:  
Определение изменения объема продукции:

· фактические данные сравнить с базовыми

· найти между ними разницу 

· разницу разложить на влияние количественного фактора и качественного фактора

Предметы труда.  
N=M*(M  (N=Nотч.-Nбаз. N -продукция (или оборот), M - материальные затраты, (M -(показатель интенсификации) - материалоотдача, ((M=Q/M).
Существуют 2 метода с помощью которых можно разложить разницу на влияние факторов:

1.метод цепных подстановок

2.  интегральный метод.

1метод: (N=(NM+(N(
(NM=(M*(0-влияние количественного фактора;

(N( =((*M1-влияние качественного фактора.

2метод: (N=(NM+(N(
(NM=(M*(0+((M*((/2) -влияние количественного фактора;

(N( =((*M0+((M*((/2) - влияние качественного фактора.

Качественные показатели((F,(M,(R) - показатели интенсификации;

Количественные показатели - показатели экстенсификации.

57. Анализ влияния на приращение объема продукции экстенсивности и интенсивности использования средств труда (основных производств. средств)
Основные производственные ресурсы - Труд, Средства труда и Предметы труда. Алгоритм анализа основных производственных ресурсов - одинаков:  
Определение изменения объема продукции:

· фактические данные сравнить с базовыми

· найти между ними разницу 

· разницу разложить на влияние количественного фактора и качественного фактора

Средства труда.

N=F*(F  (N=Nотч.-Nбаз. N -продукция (или оборот), F - основные производственные средства, (F - (показатель интенсификации) - фондоотдача, ((F=Q/F).
Существует 2 метода с помощью которых можно разложить разницу на влияние факторов:

1.метод цепных подстановок

2.  интегральный метод.

1метод: (N=(NF+(N(
(NF=(F*(0-влияние количественного фактора;

(N( =((*F1-влияние качественного фактора.

2метод: (N=(NF+(N(
(NF=(F*(0+((F*((/2) -влияние количественного фактора;

(N( =((*F0+((F*((/2) - влияние качественного фактора.
59. Анализ влияния объема продукции на приращение прибыли

……

Прибыль находится в обратной зависимости от себестоимости продукции. Поэтому для нахождения изменения объёма прибыли сначала считаем себестоимость. 

С/с = (см. табл. 1 ) 2.б + 3 + 4.б 

……

объём продукции непосредственно влияет только на изменение коэффициента роста =

=   объём продукции  1 

     объём продукции  0

но т.к. N= F*   = M*    = R *    , то можно сказать, что изменение любого фактора как интенсивного, так и экстенсивного  влияет  объём продукции, а следовательно на изменение коэффициента роста. 

Как видно из формулы изменение коэффициента роста и прибыли находятся в прямой зависимости. Поэтому чем больше коэффициента роста, тем больше наша прибыль. 

61. Факторный анализ себестоимости реализованной продукции

Себестоимость реализованной продукции подсчитывается как разность себестоимость продукции, готовой к реализации и запасов готовой продукции на конец периода. В свою очередь себестоимость продукции, готовой к реализации рассчитывается запасы готовой продукции на начало периода плюс с/с произведенной продукции(незавершенное производство  за весь период  - незавершенное производство на конец периода). Незавершенное производство  за весь период = незавершенное производство на начало периода + все производственные расходы(прямые материальные затраты, прямые расходы на оплату труда, общепроизводственные расходы)

Таким образом, факторы, вкладываемые в с/с: прямые материальные затраты, прямые расходы на оплату труда, общепроизводственные расходы, незавершенной производство, произведенные расходы, запасы продукции, произведенная продукция, запасы готовой продукции.

66. Анализ поведения затрат и взаимосвязь затрат, объема продукции и прибыли
Поведение затрат- зависимость изменения величины различных затрат от изменения уровня деловой активности. Уровень деловой активности определяется объемом продаж или производства. Элементы производственных затрат: прямые материальные, прямые трудовые, общепроизводственные расходы. Помимо производственных, затраты бывают операционными (затраты на период).

Измерение объемов производства.
Производственная мощность - уровень производства продукции при данном существующем уровне производственных ресурсов. Она м.б. выражена

· как общее кол -во человекочасов

· как общее кол -во машиночасов

· как кол -во единиц готовой продукции.

3 вида произв. мощности:

1.  теоретическая - max возможный уровень производства для подразделения или предприятия в целом.

2.  практическая - теоретическая мощность “-” нормальные и ожидаемые перерывы в работе

3.  нормальная - среднегодовой уровень для выполнения заданного объема продаж.

При анализе поведения затрат подразумевают определенный уровень произв. мощности. Если уровень произв. мощности изменяется, то изменяется и поведение затрат. При анализе поведения затрат обычно используется линейная аппроксимация затрат. 
CVP (cost - value- profit {затраты - объем - прибыль}) анализ.
Выручка от реализации S:

S=VC(переменные затраты)+FC(постоянные затраты)+NI(чистая прибыль)
67. Расчет порога рентабельности продаж продукции

Критическая точка (точка безубыточности, порог рентабельности)-суммарные доходы = суммарным расходам(прибыль =0. S=VC+FC, NI=0 (критическая точка может быть выражена в единицах продаж и в $-продаж. (S- выручка от реализации, VC -переменные затраты, FC - постоянные затраты, NI- чистая прибыль).

Анализ безубыточности производства и реализации продукции прово​дится по методу CVP (затраты - объем - прибыль).По каждому товару определяется порог рентабельности (находится критическая точка), т.е. точка безубыточности производства или реализа​ции продукции.

Порог рентабельности можно определить графическим или аналити​ческим методами.

Графический метод определения порога рентабельности.

В прямоугольной системе координат строится график зависимости се​бестоимости (затрат) и дохода от количества единиц выпущенной продук​ции. По вертикали откладываются данные о себестоимости и доходе, по горизонтали — количество единиц продукции . В точке критичес​кого объема производства (К) нет прибыли и нет убытка. Справа от нее заштрихована область чистых прибылей (доходов). Для каждого значения Q (количества единиц продукции) чистая прибыль определяется как разность между величиной маржинального дохода и постоянных расходов.

Слева от критической точки заштрихована область чистых убытков, которая образуется в результате превышения величины постоянных расхо​дов над величиной маржинального дохода.

Проекция точки К на ось Q дает критический объем производства (реализации) в физических единицах измерения (штук, метров, кг).

Проекция точки К на ось N дает критический объем производства (продаж) в стоимостном измерении (ден. ед.).Пользуясь графиком, проведем некоторые полезные расчеты для ана​лиза зависимости «затраты - объем - прибыль».

Аналитический метод определения порога рентабельности. Пользуясь графиком, проведем некоторые расчеты для анализа зави​симости «затраты - объем - прибыль».

В точке критического объема производства имеем:

Qkp*p - Qkp*V - C=0

Из этого соотношения определяется предельная величина физическо​го объема продукции по формуле

               C
Qkp*= –––––  , 

             p-v
 где Q * - объем производства продукции в критической точке (коли​чество единиц);  р   - цена единицы продукции;

v   - удельные переменные затраты на единицу продукции;

С   - постоянные расходы. Для определения порога рентабельности:

           C+P

q =  –––––––

           p+v
70. Формирование и расчет показателей прибыли по данным отчетности

Показатели фин рез-тов характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия. Важнейшими среди них являются показатели прибыли. Конечный фин рез-т деят-ти предпр-я - это балансовая прибыль или убыток.

Основные задачи фин анализа - оценка динамики показателей прибыли, обоснованности образования и распределения их фактической величины, выявление и измерение действия различных факторов на прибыль, оценка возможных резервов дальнейшего роста прибыли на основе оптимизации объемов производства и издержек.

1.  Прибыль от реализации продукции = разница м-ду выручкой от реализ прод-ции в действующих ценах (без НДС и акцизов) и затратами на пр-во и реализацию продукции, включаемыми в себестоимость.

2.  Балансовая (валовая) прибыль = сумма: прибыль от реализации продукции и прочей реализации и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям.

3.  Сумма налога определяется исходя из величины облагаемой прибыли с учетом предоставленных льгот и ставки налога на прибыль.

4.  Читая прибыль предприятия = разница м-ду облагаемой налогом балансовой прибылью и величиной налога с учетом льгот.

71. Экономические факторы, влияющие на величину прибыли
модель формирования общей (бухгалтерской) прибыли.

Рбухг=  Рот продаж + Рот операций+Рот внереализованных результатов

Рдо налога=РN+Pопер+Рвнереализ

Рчистая=Рдо налога - налог

Факторы: 

1) Внешние: 

· Влияние государства

· Изменение отпускных цен

2) Внутренние (контролируемые предприятием)

а) Основные

· физический объем продукции

· цены на продукцию

· себестоимость продукции

· структурные сдвиги

б) Связанные с нарушением хозяйственной дисциплины

· нарушение действующего порядка установления цен

· нарушение ГОСТов, технических условий

Влияние факторов может быть развернуто по каждому слагаемому  балансовой прибыли. Например, возьмем прибыль от реализации продукции, которая может быть рассчитана как разность между выручкой от реализации продукции без НДС и затратами на производство реализованной продукции по полной с/с. Отсюда следует, что все ф-ры, влияющие на объем продаж и с/с реализованной продукции, сказываются также на прибыли от реализации и балансовой прибыли. Так изменения в оплате труда, материальных затрат и амортизации ведут к изменению с/с продукции. Это отражается на изменении прибыли от реализации и балансовой прибыли. 

72. Анализ влияния инфляции на финансовые результаты

индекс цен 
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этапы:

1. Определение влияния инфляции на продукцию через Iцен.

2. Определение влияния инфляции на товарно-материальные ресурсы через Iцен, где уi вид товарно-материальных ценностей.
3. Определение влияния инфляции на затраты труда где qi - виды затрат труда.

4. Определение влияния инфляции на амортизацию, qi - виды основных средств, уi - их стоимость.

5. Определение влияния инфляции на финансовые результаты= результат первого этапа - результаты 2-5 этапов.
Небольшая инфляция считается допустимой и даже полезной, потому что способствует росту активности владельцев денег, побуждая вкладывать их в прибыльные мероприятия, поскольку деньги, находящиеся без движе​ния, теряют в цене.

Однако высокая инфляция отрицательно влияет на весь воспроиз​водственный процесс и является основным дестабилизирующим факто​ром развития производства и устойчивости финансового положения предприятии.

Большинство предприятий оказались не подготовленными к анализу воздействия инфляции на свое финансовое положение, к необходимости учета этого воздействия в своей повседневной хозяйственной практике.

Инфляция обесценивает все доходы и поступления предприятия. Малейшая отсрочка платежей ведет к тому, что предприятие получает лишь часть причитающегося дохода.

Инфляция ведет к неоправданному росту потребности предприятия в оборотных средствах, потому что затраты предприятия на сырье и ма​териалы, заработную плату, амортизацию и прочие элементы, учитыва​емые в себестоимости продукции по ценам предыдущего периода, не возмещают суммы реальных расходов предприятия в текущем периоде. Инфляция искажает реальную стоимость капитала предприятия, его активов и обязательств.

 В условиях инфляции финансовые отчеты предприятий о результатах хозяйственной деятельности, финансовом состоянии и использовании: прибыли могут оказаться источником необъективной информации, так как различные элементы баланса теряют свою стоимость с различной скоростью. Например, денежная наличность и дебиторская задолженность, представляющие собой требования о выплате фиксированной суммы в будущем, в связи с инфляцией теряют свою стоимость и ведут к убыткам предприятия на сумму снижения покупательной способности долговых денег. И, наоборот, предприятия, увеличивающие свою кредиторскую за​долженность, т.е. задерживающие оплату счетов поставщиков и других обязательств (по оплате труда, с бюджетом, соцстраху и прочими кредито​рами), извлекают из этого выгоду, потому что могут расплатиться по сво​им обязательствам деньгами со сниженной покупательной способностью.

Стремясь сохранить реальный уровень оплаты труда, предприятия увеличивают фонды потребления в ущерб фондам накопления и развития. Однако выдвижение на первый план тактических задач управления нано​сит вред стратегическим целям и интересам предприятия, ведет к разви​тию феномена «затухания» инвестиционной активности предприятий, к «проеданию» средств, предназначенных для расширенного воспроиз​водства. Высокая инфляция затрудняет процесс не только расширенного, но и простого воспроизводства капитала предприятия. Производство свер​тывается, предприятия оказываются на грани выживания. Основные средства предприятий (здания, сооружения, машины и оборудование), а также производственные запасы (сырье и материалы, малоценные пред​меты и т.п.) приобретались в предшествующие периоды, когда покупа​тельная способность денег была выше. Перенос стоимости этих активен на готовый продукт (амортизация и текущие затраты на производство) осуществляется в текущем периоде, т.е. запаздывает во времени, и, таким образом, в заведомо заниженной стоимости. Чем продолжительней пе​риод операционного цикла (длительность производственного цикла), тем ниже перенесенная стоимость, тем «худее» источник накоплений пред​приятия на финансирование развития производства (инвестиций) за счет амортизации. Наряду с этим текущие затраты и амортизация основных средств, исчисленные в оценке по более высокой покупательной способ​ности, для определения финансовых результатов вычитаются из поступле​ний (выручки от реализации) за текущий период, оцениваемых по более низкой покупательной способности денег. Результатом этого является за​вышение финансовых результатов деятельности, увеличение налогооблагаемой прибыли, а следовательно, увеличение уплачиваемых налогов и, опять же, уменьшение источников финансирования развития произ​водства.

Таким образом, в условиях инфляции в связи с искажением информа​ции отчетов пользователи могут принимать решения не адекватные реаль​ным процессам. Объективно оценить финансовое состояние и финансо​вые результаты деятельности предприятия без коррекции на инфляцию данных отчетности невозможно.

Мировая учетная практика накопила определенный опыт устранения искажающего влияния инфляции на данные' бухгалтерской отчетности. Существуют два основных подхода к учету влияния изменения цен. Пер​вый известен как «оценка объектов бухгалтерского учета в денежных еди​ницах одинаковой покупательной способности», второй - как «переоценка объектов бухгалтерского учета в текущую стоимость». Первый подход основан на трактовке капитала как вложенных в фирму денежных средств  (пассив), второй подход трактует капитал как имущественную массу, т.е.  выбор материальных и нематериальных ценностей (актив).Первая методика пропагандируется сторонниками концепции финансовой природы капитала, вложенного в тот или иной вид бизнеса. Сто​ронники этой концепции абстрагируются от предметно-вещественной структуры активов предприятия. Упор делается на общую оценку капи​тала фирмы в целом с учетом покупательной способности денежной еди​ницы, ее колебаний во времени, характеризующихся изменением индекса среднего уровня цен.

Смысл первой методики учета влияния изменения цен заключается в "периодическом пересчете по индексу цен активов и обязательств пред​приятия с учетом изменения покупательной способности денежной еди​ницы. Все операции должны отражаться в текущем учете по ценам свер​шения, но при составлении отчетности данные корректируются с помощью индекса общего уровня цен. В результате достигается временная упорядо​ченность элементов каждой статьи баланса или отчета о финансовых результатах и затраты, относящиеся к различным периодам, выражаются в сопоставимых ценах.

Вторая методика пропагандируется сторонниками предметно-вещест​венной природы капитала, вложенного в тот или иной вид бизнеса. Суть второй методики заключается в пересчете всех статей отчетности исходя из продажных цен. Основная проблема состоит в достаточной сложности и субъективности формирования текущих оценок статей. Именно по этой причине вторая методика подвергается серьезной критике.

Существует еще один метод учета инфляции. Он заключается в пере​оценке активов, выраженных в национальной денежной единице, по курсу более стабильной валюты. Здесь также есть некоторые «подводные камни», поскольку любая денежная единица подвержена влиянию инфляции, опре​деляемой условиями экономики в данном государстве. Тем не менее, этот метод эффективен в условиях гиперинфляции (признаком которой явля​ется темп инфляции на протяжении 3-х лет не менее 100%). Преимущество метода заключается в простоте пересчета. Единственная проблема - выбор твердой валюты.

73. Факторный анализ прибыли от продаж

1. расчет общего изменения прибыли ((Р) от реализации продукции:

      (Р = Р1 - Р0 (Р1 - ( отчетного года, Р0 - ( базисного года)

2. Расчет влияния на ( изменений отпускных цен на реализованную продукцию ((Р1):

     (Р1 = Np1 - Np1,0 = (p1q1 - (p0q1
Np1 = (p1q1 - реализация в отчетном году в ценах отчетного года (р - цена изделия, q - кол-во изделий)
Np1,0 = (p0q1 - реализация в отчетном г. в ценах базисного года.

3. Расчет влияния на ( измен-й в объеме продукции ((Р2):

     (Р2 = Р0К2 -Р0 =Р0(К1-1)

Р0 - ( базисного г., К1 - коэфф. роста объёма реал-ции продукции;

     К1 = S1,0/S0,

S1,0 - фактическая себестоимость реализованной продукции за отчетный период в ценах и тарифах базисного периода;
S0 - себестоимость базисного года (периода).

4. Расчет влияния на ( изменений в объёме продукции, обусловленных изменениями в структуре продукции ((Р3):

     (Р3 = Р0(К2 -К1),

к2 - коэф. роста объёма реализации в оценке по отпускным ценам

     К2 = N1,0/N0,

N1,0 - реализация в отчетном периоде по ценам базисного периода
N0 - реализация в базисном периоде.

5. Расчет влияния на ( экономии от снижения по себестоимости продукции ((Р4): 

     (Р4 = S1,0 - S1,

S1,0 - себестоимость реализованной продукции отчетного периода в ценах и условиях базисного периода,

S1 - фактическая себестоимость реализованной продукции отчетного периода.

6. Расчет влияния на ( изменений себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции ((Р5):

     (Р5 = S0K2 - S1,0,

   Отдельным расчетом по данным БУ опр. влияние на ( изменений цен на материалы и тарифов на услуги ((Р6), а также экономии, вызванной нарушениями хозяйственной дисциплины ((Р7). Сумма факторных отклонений дает общее изменение ( от реализации за отчетный период, что выражается следующей формулой:

     (Р = Р1 - Р0 = (Р1 + (Р2 + (Р3 + (Р4 + (Р5 + (Р6 + (Р7,

     (Р = i=1(7(Рi,
(Р - общее изменение (; (Рi - изменение ( за счет i-го фактора.

74. Факторный анализ общей бухгалтерской прибыли

Бух.прибыль = + Прибыль от продаж (Оборот – с/с) + 

 Прибыль  от                     +  Прибыль от внерал. 

операционной деят-ти                  р-тов

При чем сумма последних двух есть ни что иное, как прибыль от финансовой деят-ти.

Факторы, влияющие на бух.прибыль:

· внешние, т.е. не зависящие от руководства, не контролируемые предприятием (цены на ресурсы, ставки з/п, норма амортизации);

· внутренние: основные (физический объем продукции, цены на продукцию, с/с продукции, структурные сдвиги в продукции) и факторы, связанные с нарушение дисциплины.

75. Показатели рентабельности активов и собственного капитала предприятия

Для оценки эффективности хозяйственной деятельности используются показатели рентабельности – прибыльности иди доходности капитала, ресурсов или продукции.

Коэффициенты рентабельности 

IR) Рентабельность продаж

K1r = Pp / N
где N - выручка от реализации продукции (работ, услуг);

Рp - прибыль от реализации продукции (работ, услуг).

2R) Рентабельность всего капитала фирмы

K2r = P / Bcp
где Bcp — средний за период итог баланса-нетто, а в качестве Р могут выступать как балансовая прибыль (Р6), так и прибыль от реализации (Рp).            

3R) Рентабельность основных средств и прочих внеоборотных активов
K3r = P / Fcp
где Fcp - средняя за период величина основных средств и про​чих внеоборотных активов.

4R) Рентабельность собственного капитала

K4r = P/ Ис ср

где Ис ср - средняя за период величина источников собственных

средств предприятия по балансу.

5 и) Рентабельность перманентного капитала

K5r = P / (Ис ср + Кт ср)

где Кт ср —- средняя за период величина долгосрочных кредитов и займов.

Комментарий по коэффициентам рентабельности

IRK) k1r показывает, сколько прибыли приходится на еди​ницу реализованной продукции. Рост k1r является следствием роста цен при постоянных затратах на производство реализован​ной продукции (работ, услуг) или снижения затрат на производ​ство при постоянных ценах. Уменьшение k1r свидетельствует о снижении цен при постоянных затратах на производство или о росте затрат на производство при постоянных ценах, т.е. о сни​жении спроса на продукцию предприятия.

2RK) K2r показывает эффективность использования всего имущества предприятия. Снижение  K2r также свидетельствует о падающем спросе на продукцию фирмы и о перенакоплении ак​тивов.

3RK) K3rотражает эффективность использования основных средств и прочих внеоборотных активов, измеряемую величи​ной прибыли, приходящейся на единицу стоимости средств. Рост K3r при снижении K3r свидетельствует об избыточном уве​личении мобильных средств, что может быть следствием обра​зования излишних запасов товарно-материальных ценностей, затоваренности готовой продукцией в результате снижения спро​са, чрезмерного роста дебиторской задолженности или денеж​ных средств.

4RK) k4r показывает эффективность использования собствен​ного капитала. Динамика k4r оказывает влияние на уровень коти​ровки акций на фондовых биржах.                      

5RK) k5r отражает эффективность использования капитала, вложенного в деятельность фирмы на длительный срок (как соб​ственного, так и заемного).

76. Основные факторы и пути повышения рентабельности  предприятий

На уровень и динамику показателей рентабельности оказывает влияние вся стоимость производственно-хозяйственных факторов. Для анализа общей рентабельности можно использовать трехфакторную модель в основе которой лежит соотношение:

R= EQ \F(P;K) = EQ \F(P;F+E)  =
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Влияние изменения фактора прибыльности продукции( изменяется только рентабельность, все остальные факторы на уровне базисных)       ( R(р= R(р  - R0;        R(р= EQ \F((1Р;(0F+(0Е)          

Влияние изменения фондоемкости(изменяются рентабельность и фондоемкость, все остальные факторы на уровне базисных) :  ( R(f = R(f - R(р              R(f= EQ \F((1Р;(1F+(0Е) .

Влияние оборачиваемости оборотных средств: (R(е= R1 -R(f     (R=R1 -R0=(R(P+(R(F+(R(Е
78. Методы факторного анализа рентабельности активов предприятия
Методы:

· Дифференциальный

· Цепных подстановок

· Интегральный
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P/N - коэф. эффективности управления, 
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 - фондоемкость, 
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 - коэффициент закрепления
Моделирование имеет определенное количество методов.

Приемы моделирования

1. Метод удлинения модели. 
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2. Метод расширения модели. 
[image: image8.wmf]N

A

A

F

A

N

A

F

N

F

×

=

×

×

=

, где 
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 - оборачиваемость основного капитала, 
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 - доля амортизации в стоимости продукции.

3. Метод деления моделей. 
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- Дифференцирование
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Нам нельзя применять этот метод, так как мы не можем до конца разграничить факторы.

Индексный метод (на базе дифференцирования).
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Правило индексного метода. Если результативный показатель есть произведение количественного и качественного факторов, то для определения влияния количественного фактора надо его приращение умножить на качественный базовый фактор; а для определения влияния качественного фактора надо его приращение умножить на отчетный количественный фактор.
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Недостаток индексного метода заключается в то, что у нас должно быть всего два показателя, один из которых - качественный, другой – количественный.

 - Метод цепных подстановок:
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Недостаток: результат зависит от порядка подстановки.

- Интегральный метод

  ?N=?NR+?Nλ
?NR=?R*λ0+(?R*λ0)/2

?Nλ=?λ*R1+(?R*λ0)/2

82. Анализ деловой активности (капиталоотдачи)

1.Коэффициент автономии:

  Собственный капитал         стр490

  =  –––––––––––––––––––– = ––––––––   = 0,86(на нач. года)

Весь к-л (Валюта баланса)   стр699                                                     

 Значит, 86%всего капитала ,используемого предприятием, это его собственный капитал(д.быть >50%)

2.Коэффициент финансовой устойчивости:

           р.4(490)+р.5(590)     

  =   ––––––––––––––––––   = коэффициенту автономии,

                    стр699                 т.к. нет долгосрочных займов                                                                                            

3.Коэффициент обеспеченности  запасов  собств. оборотными активами:

             р.4.-р.1

 =  ––––––––––––––   = 0,89(на нач. года)

      стр.210+стр.220                                                                                                                                        

Запасы обеспечены собственными средствами на 89%, а остальное за счет кредитов.

4.Коэффициент обеспеч. оборт. активов собств. об.средствами:

            р.4.-р.1

 =  –––––––––––––                                                                                                                       

   итог второго раздела   

Он устанавливается в виде норматива 0,1,т.е. в среднем  10% собств.оборотные активы покрывают  все оборотные активы.

5. Индекс основного актива:

       ост. Внеобор. активы

 = –––––––––––––––––––––  =  0,68(нач.года); 0,7(н конец) 

      Собственный капитал             

Чем выше этот коэффициент, тем хуже, т.к. 70%собственного капитала иммобил. В постоянных активах.

6.Коэффициент маневренности собств. капитала:

      Собственный  обор. капитал

 =  ––––––––––––––––––––––––––     = 0,3(на конец года)

          Весь собственный капитал

На сколько собств капитал мобилен, т.е. удельный вес оборотного. Чем выше, тем лучше.

                                                         Заемный капитал

7. Коэффициент фин. активности = ––––––––––––––––                                          

                                                       Собственный капитал

Чем больше заемный капитал, тем выше фин активность. Коэффициент д. быть <1, но не намного.

83. Расчет и оценка показателей использования основных средств

Основные средства - активы предприятия или его имущество, длительное время используемое в процессе хозяйственной деятельности.

1.Сумма потребления производственных  фондов = затраты средств труда (амортизация) и предметов труда, затраты на выпуск продукции.

2.Авансированная сумма производственных фондов - сумма, обеспечивающая пребывание производственных фондов во всех своих натуральных формах и на всех стадиях хозяйственной деятельности.

3.Общая фондоотдача производственных фондов = оборачиваемость - по стоимости реализации продукции или по себестоимости реализации продукции Фондоотдача - обобщающий показатель использование производственных фондов. На него влияют факторы, зависящие и не зависящие от предприятия. Интенсивный путь ведения хозяйства - рост фондоотдачи за счет увеличения производительности машин. Из анализа двухфакторной модели f=N/Foп=FAоп/Fоп х N/FAоп, где f - фондоотдача, Faоп - активная часть основных фондов, N - объем продукции для исчисления фондоотдачи, можно ответить на вопрос, как изменения в структуре основных фондов повлияли на изменение фондоотдачи. Использование основных фондов признается эффективным, если относительный прирост физического объема продукции или прибыли превышает относительный прирост стоимости основных фондов. Рост фондоотдачи - экономия производственных основных фондов (разность между величиной среднегодовой стоимости основных фондов отчетного периода и среднегодовой стоимости базового периода, скорректированный на рост объема производства), увеличение объема выпускаемой продукции (определяется по методу цепных подстановок: прирост фондоотдачи за анализируемый период умножается на среднегодовую фактическую стоимость основных фондов).

4.Обратный к 3-ему показатель. Общая фондоемкость продукции (коэффициент закрепления производственных фондов)

Конечная эффективность  использования основных фондов характеризуется следующими показателями:

1. Фондоотдача

2. Фондоемкость

3. Рентабельность

4. Относительная экономия фондов

5. Повышение объема продукции

6. Повышение производительности труда

7. Снижение себестоимости продукции и затрат на воспроизводство основных фондов

8. Увеличение сроков службы 

Анализ Основных средств.

1.Анализ структуры и динамики основных средств.

- размер и структура вложений капитала предприятия в основные средства.

- характер и напр-ть имеющихся изменений

- изменения в инвестиционной политике предприятия.

2. Анализ воспроизводства и оборачиваемости 

- горизонтальный анализ показателей движения основных средств.

- вертикальный анализ показателей движения основных средств.

3. Анализ эффективности использования основных средств.

- анализ рентабельности основных средств;

· анализ фондоотдачи:

ФО = объем продаж/ среднегодовая стоимость основных производственных фондов;

- анализ использования парка производственного оборудования;

· анализ экстенсивности - анализ использования оборудования по   

              времени - баланс  времени работы оборудования,

· анализ экстенсивности - анализ использования оборудования по  

              мощности.

4. Анализ эффективности затрат по содержанию и эксплуатации оборудования:

- анализ затрат по капитальному ремонту основных средств.

- анализ затрат по текущему ремонту

- анализ взаимосвязи объемов производства, прибыли и уровнем затрат
84. Расчет и оценка экономической эффективности использования основных средств

Анализ эффективности использования О.С.

- анализ рентаб-ти О.С.;

- анализ фондоотдачи:

ФО - объем продаж/ среднегод. ст-ть осн. произв. фондов;

- анализ использования парка произв. оборудования;

•анализ экстенсивности - анализ использования оборудования по времени - баланс времени работы оборуд-н, анализ интенсивности - анализ использования оборудования по мощности

Основные средства - активы предприятия или его имущество, длительное время используемые предприятием в процессе хоз. деятельности. Задача анализа эффективности использования основного капитала • определение оптимальной структуры основного капитала в зависимости от состояния факторов внутренней и внешней среды предприятия. Внутренняя среда предприятия определяется состоянием основных средств. Темп и задачи анализа основных средств. 1) обзор структур динамики основных средств (оценка размера и структуры вложения капитала предприятия в основные средства, определение характера и направленности имевшихся изменений, оценка изменений в инвестиционной политике предприятии); 2) анализ воспроизводства и оборачиваемости (горизонтальный анализ (по периодам), вертикальный анализ (по структуре), оценка прогрессивности и интенсивности обновления ОС); 3) анализ эффективности использования ОС (анализ рентабельности ОС:

числитель - характеристики прибыли, знаменатель - среднегодовая стоимость; анализ фондоотдачи: числитель - объем продаж, знаменатель - среднегодовая стоимость ОС; анализ использования парка производственного оборудования; анализ использования оборудования по времени (баланс времени работы оборудования) не всегда календарное время соответствует реальному времени, затраченному на пр-во продукции (из-за перерывов на обед, переналадки оборудования); анализ использования оборудования по мощности (по времени - экстенсивный, по мощности - интенсивный) вес ли мощности оборудования задействованы); 4) анализ эффективности затрат по содержанию и эксплуатации оборудования (затраты на ремонт) (анализ затрат по капитальному ремонту ОС, анализ затрат по текущему ремонту, анализ взаимосвязи объема пр-ва и уровня затрат). Внешняя среда отражает положение предприятия в отрасли, уровень инфляции, стоимость финансовых ресурсов.

85. Основы инвестиционного анализа

Методика анализа инвестиционных проектов базируется на определении обязательных параметров или условий, характеризующих как сам проект, так и качество анализа. К обязательным условиям инвестиционного анализа относятся:

• оценка размера инвестиций или вложений;

• оценка доходов, поступлений от инвестиций;

• определение процентной ставки для учета фактора времени и риска;

• выбор методов анализа.

Надо оценить экономическую целесообразность расходов, составляющих стоимость предполагаемых инвестиций. Вторая по важности задача — оценка доходов, денежных поступлений от инвестиций.

Чтобы оценить доходность инвестиций, необходимо опреде​лить:

1) когда будет получен доход;

2) каким будет чистый доход (прибыль);

3) как долго будет собственность приносить доход;

4) какой ожидается чистая выручка от продажи собственности в конце владения;

5) насколько велика вероятность получения дохода.

Ответ на вопрос о том, когда будет получен доход, основан на определении сроков строительства и освоения производства. Срок получения дохода определяется построением графика достижения безубыточности.

Ответы на второй и третий вопросы находятся прогнозированием жизненного цикла инвестируемого товара или производства. Это является результатом глубокого маркетингового исследования конъюнктуры рынка с учетом воздействия макроэкономических циклов на развитие отрасли.

Срок жизненного цикла — это наиболее вероятный период, в течение которого оцениваемые инвестиции будут приносить доход. В отдельных случаях продолжительность инвестиционного периода определяется периодом начисления амортизации (который может отличаться по формальным признакам от жизненного цикла проекта), периодом до капитального ремонта или переоснащения.

Прогнозирование выручки от продажи проводится с учетом следующих факторов:

• возможного повышения стоимости недвижимости в связи с циклическими изменениями конъюнктуры;

• индекса инфляции;

• степени физического износа объекта;

• затрат на совершение сделки, в том числе налогов на продажу.

При оценке доходности инвестиций учитывается фактор неопределенности получения дохода, которая оценивается категорией риска. Риск здесь — это вероятность того, что получаемый от инвестиций доход не достигнет прогнозируемой величины.

Выбор процентной ставки — наиболее важный момент в анализе инвестиций. Чаще всего применяют три варианта ставок:

• исходя из средней стоимости капитала;

• усредненный уровень ссудного процента или ставка по долгосрочному кредиту;

• субъективные оценки, определяемые интересами предприятии, например, уровень дивидендов по обыкновенным акциям.

Обязательными условиями выбора инвестиционного проекта из нескольких альтернативных вариантов является соблюдение следующих принципов:

1) чистая текущая стоимость и индекс рентабельности инвестиций по данному проекту должны быть выше, чем по альтернативному проекту;

2) коэффициент эффективности инвестиций должен быть выше средней стоимости капитала;

3) более высокая по сравнению с другими проектами внутренняя норма окупаемости;

4) превышение внутренней нормы окупаемости над уровнем инфляции;

5) соответствие срока окупаемости периоду обновления технологий или жизненному циклу продукта инвестиций.

86. Расчет и оценка величины и динамики собственных оборотных средств по данным отчетности
Точный расчет потребности предприятия в оборотных средствах необходимо вести из расчета времени пребывания оборот всех средств в сфере производства и в сфере обращения.

Время пребывания оборотных средств в производстве охватывает:

время, в течение которого оборотные средства производства находятся в процессе непосредственного функционирования (или обработки); время перерывов в процессе производства, не требующих затрат рабочей силы; время, в течение которого оборотные средства производства пребывают в состоянии запасов.

Время пребывания оборотных средств в сфере обращения охватывает время нахождения их в форме остатков нереализованной продукции, денежных средств в кассе предприятия, на счетах в банках и в расчетах с хозяйствующими субъектами.

Общее время оборота оборотных средств (длительность одного оборота или скорость оборота) складывается из времени пребывания их в сфере производства и в сфере обращения. Оно является важнейшей характеристикой, влияющей на эффективность использования оборотных средств и финансовое состояние предприятия.

Скорость оборота оборотных средств характеризует уровень производственного потребления оборотных средств. Чем выше скорость оборота, тем меньше потребности предприятия в оборотных средствах. Это может быть достигнуто как за счет ускорения процессов реализации продукции, так  и за счет уменьшения затрат на производство и снижения себестоимости продукции.

Таким образом, скорость оборота оборотных средств следует отнести числу наиболее важных качественных показателей работы предприятия.

Известны три метода расчета нормативов оборотных средств: аналитический, метод прямого счета, коэффициентный метод.

Аналитический, или опытно-статистический метод нормирования отражает сложившуюся практику организации производства, снабжения и сбыта. Сущность его состоит в том, что при анализе имеющихся товарно-материальных ценностей корректируются их фактические запасы и исключаются излишние и ненужные ценности.

Метод прямого счета предусматривает научно обоснованный расчет запасов по каждому элементу оборотных средств в условиях достигнутого организационно-технического уровня предприятий с учетом всех изменений, происходящих в развитии техники и технологии, в организации производства, транспортировке товарно-материальных ценностей и в области счетов.

При коэффициентном методе в сводный норматив предшествующего периода вносятся поправки на планируемое изменение объема производства а ускорение оборачиваемости средств. Применение дифференцированных коэффициентов по отдельным элементам оборотных средств допустимо, если нормативы периодически уточняются путем прямого счета.

Основным методом нормирования является метод прямого счета по

каждому элементу оборотных средств в отдельности. Другие методы нормирования используются в промышленности как вспомогательные. Общие  нормативы собственных оборотных средств определяются в размере их минимальной потребности для образования необходимых для выполнения планов производства и реализации продукции запасов сырья, материалов, топлива, малоценных и быстроизнашивающихся предметов, незавершенного производства, готовых изделий (товаров), на расходы будущих периодов, а также для осуществления расчетов в установленные сроки.

Нормирование оборотных средств заключается: 1) в разработке и установлении норм запасов всех оборотных средств по отдельным видам I товарно-материальных ценностей, выраженных, как правило, в днях; 2) в разработке нормативов собственных оборотных средств в целом и для каждого их элемента в денежном выражении. Нормы запасов оборотных  средств применяются в течение ряда лет для расчетов годовых нормативов. Они уточняются по отдельным видам материальных, ценностей при  составлении годовых финансовых планов в случае существенного измене​ния условий производства, снабжения и сбыта.

Норматив собственных оборотных средств каждого предприятия оп​ределяется следующими основными показателями: 1) объемом производства и реализации продукции; 2) затратами на производство, хранение , и реализацию продукции; 3) нормами запаса оборотных средств (нормами оборотных средств) по отдельным видам товарно-материальных ценнос​тей и затрат, выраженных в днях.

Общая формула расчета норматива отдельного элемента оборотных средств может быть выражена так:

Нс=Оэл/Тд*Нэл

где Нс - норматив собственных оборотных средств по элементу;

Нэл — норма оборотных средств по данному элементу:

Оэл — оборот (расход, выпуск) по данному элементу за период;

Тд — продолжительность периода в днях (значит, —— одноднев​ный расход данного элемента).

Однодневным расходом для отдельных элементов производственных запасов считается сумма затрат по соответствующей статье производства за квартал, деленная на 90.

Рассмотрим основные принципы нормирования трех важнейших эле​ментов оборотных средств: 1) сырья, основных материалов и покупных полуфабрикатов (в дальнейшем — материалов); 2) незавершенного произ​водства; 3) готовой продукции.

Нормирование материалов. Норматив собственных оборотных средств на материалы определяется как произведение стоимости однодневного исхода и нормы оборотных средств в днях. Средняя норма оборотных средств на материалы в днях исчисляется в целом как средневзвешенная г норм запаса оборотных средств по отдельным видам материалов. В норму оборотных средств в днях включается время:

а) нахождения материала в пути от оплаты счета до прибытия;

б) приемки, разгрузки, сортировки, складирования и лабораторного анализа;

в) подготовки к производству (например, естественная сушка и пр.);

г) пребывания в виде текущего складского запаса;

д) пребывания в виде гарантийного (страхового) запаса. Расчет времени производится в соответствии с отраслевыми инструкциями с учетом конкретных условий данного предприятия.

Нормирование незавершенного производства. Для расчета норматива собственных оборотных средств на незавершенное производство необходимо определить норму оборотных средств на производство товарной продукции. Норма оборотных средств определяется исходя из длительности производственного цикла и коэффициента нарастания затрат.

Длительность производственного цикла включает время:

а) непосредственного процесса обработки (технологический запас);

б) прослеживания обрабатываемых изделий рабочих мест (транспортный запас);

в) пребывания обрабатываемых изделий между отдельными операци​ями и отдельными цехами вследствие различия ритмов работы оборудова​ния и пр. (оборотный запас);

г) пребывания изделий при массовом производстве в виде запаса на случай перебоев (страховой запас).

Для определения нормы оборотных средств по незавершенному производств, кроме данных о продолжительности производственного цикла , необходимо знать степень готовности изделий. Его отражает коэффициент нарастания затрат:

Кн =(а+0,5в)/(а+в)

где Кн
- коэффициент нарастания затрат;

а- затраты, производимые единовременно в начале процесса производства;

в—последующие затраты до окончания производства изделий.
Норматив оборотных средств на незавершенное производство опреде​ляется как произведение стоимости однодневного расхода по смете затрат на производство товарной продукции и нормы оборотных средств. 

Итак, общая формула расчета норматива оборотных средств на неза​вершенное производство (Ннп) такова:

Ннп=С/Т*tц*Кн

где С - затраты на производство валовой продукции;

Т - продолжительность периода (квартал, полугодие и т. д.);

tц - средняя продолжительность производственного цикла в днях;

Кн - коэффициент нарастания затрат в незавершенном производ​стве.

Расчет норматива оборотных средств на незавершенное производство в отдельных отраслях промышленности может производиться иными ме​тодами в зависимости от характера производства.

Нормирование готовой продукции. Норматив оборотных средств на гото​вую продукцию определяется как произведение однодневного оборота товарной продукции по производственной себестоимости и нормы обо​ротных средств. Последняя устанавливается в зависимости от времени, необходимого на подбор отдельных видов и марок изделий, на комплек​тование партий отгруженной продукции, на упаковку и транспортировку изделий со склада предприятий-поставщиков на станцию отправления, а также от времени погрузки.

87. Расчет и анализ показателей оборачиваемости оборотных средств

N - количество продукции

E - оборотные средства

T - количество дней в году (360)

1) Оборачиваемость в днях

L=(E*T)/N

2) Прямой коэффициент оборачиваемости (Количество оборотов)

Kп=N/E

3) Оборотный коэффициент оборачиваемости (Закрепление оборотного капитала на рубль продукции)

K0=E/N
E=Eпроизводственных запасов+Еготовой продукции+Eнезавершенное производство+Едебиторская задолженность+Еденьги
Показатели оборотных средств:

1.Оборачиваемость оборотного капитала(в днях)0 = (E*Период) / Продукцию(N) =  =16007*360/79700 = 72,3 дня

ООК1=69,9 дня

2.Прямой коэффициент оборачиваемости(кол-во оборотов)=N/E(строка 9 табл.1)

3.Коэффициент закрепл. оборотного капитала на 1 руб продукции = Е/N=16007/79700=0,20

Е = Епроиз.запасы+Енезав.пр-ве+Егот.прод.на складе+Едебит.задолжн.+Еденьги

Что же касается частных показателей, то:

1.Обораяиваемость запасов(120 дней-3 оборота)- нормативный показатель

2.Оборачиваемость дебиторской задолжности. Норматив- это средняя факт. величина - 73 дня(от выпуска до возврата товара в кредит)= 4,9 оборота.

88. Анализ экономической эффективности использования оборотных средств

1.Относительное отклонение по оборотным средствам:

^Е = Е1-Е0*Кн(1,049)=16241-16007*1,049= -550тыс. руб

Это экономия, благодаря ускорению оборачиваемости.

2.Влияние оборачиваемости на прирост продукции(интегральный метод)

^NЛ=^Л*Е0+^Л*^Е/2=(5,148-4,979)*16007+(0,169*(16241-16007))/2=2725 В целом продажи увеличились на 3910, а на 2725 увеличились за счет оборачиваемости.

3. Влияние оборачиваемости на прибыль:

^РЛ=Р0*КЛ- Р0= 9533*1,034-9533=326

4.Влияние оборачиваемости на коэффициент рентабельности.

К=(Р/N)/((F/N)+(E/N)+0,07%)

Еобор.=Есобсв.+Екр.кред.+Кдолг.кр

Есобсв.=р.4-р.1.=1670-1137=533

Екр.кред.=4-5-1=….

Едолг.кред.=Собств.капитал-р.1

89. Сущность и факторы финансового состояния предприятия

Финансовое состояние- завершающий блок и самая верхушка бухгалтерского учета при фин. анализе. Оно характеризуется размещением средств предприятия и источниками формирования этих средств(имущество) Финансовое состояние предприятия характеризуется размещением и использованием средств (активов) и источниками их формирования (соб​ственного капитала и обязательств, т.е. пассивов). Эти сведения представ​лены в балансе предприятия.

   Основными факторами, определяющими финансовое состояние, явля​ются, во-первых, выполнение финансового плана и пополнение по мере возникновения потребности собственного оборотного капитала за счет прибыли и, во-вторых, скорость оборачиваемости оборотных средств (акти​вов). Сигнальным показателем, в котором проявляется финансовое состо​яние, выступает платежеспособность предприятия, под которой подразу​мевают его способность вовремя удовлетворять платежные требования поставщиков техники и материалов в соответствии с хозяйственными договорами, возвращать кредиты, производить оплату труда персонала, вносить платежи в бюджет. Поскольку выполнение финансового плана в основном зависит от результатов производственной и хозяйственной дея​тельности в целом, совокупность хозяйственных факторов является наи​более обобщающим показателем. Следовательно, Отчет о финансовых результатах и их использовании также привлекается для анализа финансо​вого состояния.
91. Анализ состава и динамики активов предприятия.
1 Иммобилизованные активы

2 Мобильные оборотные активы

2.1  Запасы и затраты

2.2  Дебиторская задолженность

2.3  Денежные средства 

92. Анализ состава и динамики пассивов предприятия.
1 Собственный капитал

2 Заёмный капитал

2.1  Долгосрочные обязательства

2.2  Краткосрочные кредиты и займы 

2.3  Кредиторская задолженность

91+ 92. Анализ состава и динамики имущества предприятия
Имущество предприятия – это актив баланса, характеристика размещения имущество в денежном выражении. Финансовое состояние предприятия характеризуется размещением и использованием средств (активов) и источниками их формирования (соб​ственного капитала и обязательств, т.е. пассивов). Эти сведения представ​лены в балансе предприятия.

   Основными факторами, определяющими финансовое состояние, явля​ются, во-первых, выполнение финансового плана и пополнение по мере возникновения потребности собственного оборотного капитала за счет прибыли и, во-вторых, скорость оборачиваемости оборотных средств (акти​вов). Сигнальным показателем, в котором проявляется финансовое состо​яние, выступает платежеспособность предприятия, под которой подразу​мевают его способность вовремя удовлетворять платежные требования поставщиков техники и материалов в соответствии с хозяйственными договорами, возвращать кредиты, производить оплату труда персонала, вносить платежи в бюджет. Поскольку выполнение финансового плана в основном зависит от результатов производственной и хозяйственной дея​тельности в целом, совокупность хозяйственных факторов является наи​более обобщающим показателем. Следовательно, Отчет о финансовых результатах и их использовании также привлекается для анализа финансо​вого состояния.

Сравни​тельный аналитический баланс получается из исходного баланса путем Дополнения его показателями структуры, динамики и структурной динамики вложений к источников средств предприятия за отчетный период. Обязательными показателями сравнительного аналитического баланса являются: абсолютные величины по статьям исходного отчетного баланса на начало и конец периода; удельные веса статей баланса в валюте баланса на начало и конец периода; изменения в абсолютных величинах; измене​ния в удельных весах; изменения в % к величинам на начало периода (Темп прироста статьи баланса); изменения в % к изменениям валюты баланса (темп прироста структурных изменений - показатель динамики структурных изменений); цена 1% роста валюты баланса и каждой ста​тьи — отношение величины абсолютного изменения к проценту абсо​лютного изменения на начало периода.

Сравнительный аналитический баланс замечателен тем, что он сводит воедино и систематизирует те расчеты и прикидки, которые обычно осу​ществляет любой аналитик при первоначальном Ознакомлении с балан​сом. Схемой сравнительного баланса охвачено множество важных показа​телей, характеризующих статику и динамику финансового состояния. Срав​нительный баланс фактически включает показатели горизонтального и вер​тикального анализа, активно используемые в практике капиталистичес​ких фирм. В ходе горизонтального анализа определяются абсолютные и относительные изменения величин различных статей баланса за опреде​ленный период, а целью вертикального анализа является вычисление удель​ного веса нетто. Все показатели сравнительного баланса можно разбить на три группы:

· показатели структуры баланса;

· показатели динамики баланса;

· показатели структурной динамики баланса.

Для осмысления общей картины изменения финансового состояния весьма важны показатели структурной динамики баланса. Сопоставляя структуру изменений в активе и пассиве, можно сделать вывод о том, через какие источники в основном был приток новых средств и в какие активы эти новые средства в основном вложены.

Для общей оценки динамики финансового состояния предприятия следует сгруппировать статьи баланса в отдельные специфические группы по признаку ликвидности (статьи актива) и срочности обязательств (ста​тьи пассива). На основе агрегированного баланса осуществляется анализ структуры имущества предприятия, который в более упорядоченном виде удобно проводить по следующей форме.

Актив                                                                                    Пассив
I. Имущество                                                               I. Источники имущества
1.1. Иммобилизованные активы                                1.1. Собственный капитал

1.2. Мобильные, оборотные активы                          1.2. Заемный капитал

1.2.1. Запасы и затраты                                               1.2.1. Долгосрочные обязательства

1.2.2. Дебиторская задолженность                            1.2.2. Краткосрочные кредиты и займы

1.2.3. Денежные средства и ц/б                                 1.2.3. Кредиторская задолженность

Чтение баланса по таким систематизированным группам ведется с использованием методов горизонтального и вертикального анализа. 

Непосредственно из аналитического баланса можно получить ряд Важнейших характеристик финансового состояния предприятия. К ним относятся:

общая стоимость имущества предприятия = валюте, или итогу, баланса;

стоимость иммобилизованных активов (т.е. основных и прочих внео​боротных средств) = итогу раздела I актива баланса + III. Убытки; стоимость оборотных (мобильных) средств = итогу раздела 11 баланса; стоимость материальных оборотных средств = строке 210 раздела II актива баланса; величина дебиторской задолженности в широком смысле (включая авансы, выданные поставщикам и подрядчикам) = строкам 230 и 240 актива баланса; сумма свободных денежных средств в широком смысле слова (включая ценные бумаги и краткосрочные финансовые вложения)= строкам 250 и 260 актива баланса; стоимость собственного капитала = разделу IV пассива и строкам 640, 650 и 660 раздела VI пассива баланса; величина заемного капитала = сумме разделов V и VI пассива баланса без строк 630, 640 и 650; величина долгосрочных кредитов и займов, предназначенных, как правило, для формирования основных средств и других внеоборотных активов, = итогу раздела V баланса; величина собственного оборотного капитала == разности итогов раздела IV пассива и раздела I актива баланса. Это чистая величина собственного оборотного капитала. Иногда в аналитических целях к ней прибавляют

суммы по строкам 640, 650 и 660 и получают скорректированную величи​ну собственного оборотного капитала; величина краткосрочных кредитов и займов, предназначенных, как правило, для формирования оборотных активов, = строка 610 раздела VI пассива баланса;

величина кредиторской задолженности в широком смысле слова = строкам 620, 630, 660, 670 раздела VI пассива баланса. Строки 640, 650 и 660 показывают задолженность предприятия как бы самому себе, т.е. речь идет о собственных средствах предприятия, поэтому при анализе суммы по этим строкам следует прибавить к собственному капиталу

Горизонтальный, или динамический, анализ этих показателей позво​ляет установить их абсолютные приращения и темпы роста, что важно для характеристики финансового состояния предприятия. Не меньшее значе​ние для оценки финансового состояния имеет и вертикальный, структур​ный, анализ актива и пассива баланса.

Так, соотношение собственного и заемного капиталов говорит об авто​номии предприятия в условиях рыночных связей, о его финансовой ус​тойчивости. Особое значение для корректировки финансовой стратегии предприятия, определения перспектив финансового положения имеет трендовый анализ отдельных статей баланса за более продолжительное время с использованием, как правило, специальных экономико-матема​тических методов (среднее приращение, определение функций, описыва​ющих поведение данной статьи баланса, и др.).

По данным бухгалтерского учета из разделов V и VI пассива баланса следует выделить неплатежи, а именно ссуды, не погашенные в срок, платежные требования поставщиков, не оплаченные в срок, недоимки в бюджет и пр.

Наряду с построением сравнительного аналитического баланса для получения общей оценки динамики финансового состояния за отчетный период производится сопоставление изменения итога баланса с измене​ниями финансовых результатов хозяйственной деятельности за отчет​ный период, например с изменением выручки от реализации продукции, информация о которой содержится в форме № 2 годовой отчетности (строка 010). Сопоставление осуществляется путем сравнения коэффици​ентов К^ и К", которые показывают прирост соответственно выручки от реализации продукции и среднего значения итога баланса за отчетный период. Если К" > А*, то в отчетном периоде использование финансовых ресурсов предприятия было более эффективным, чем в предшествующем периоде; если К" < К' - менее эффективным.

Признаками «хорошего» баланса с точки зрения повышения (роста) эффективности можно назвать также следующие показатели:

коэффициент текущей ликвидности > 2,0;

обеспеченность предприятия собственным оборотным капиталом > 0,1;

рост собственного капитала; отсутствие резких изменений в отдельных статьях баланса; дебиторская задолженность находится в соответствии (равновесии) с [размерами кредиторской задолженности; в балансе отсутствуют «больные» статьи (убытки, просроченная задол​женность банкам и бюджету); у предприятия запасы не превышают минимальную величину источ​ников их формирования (собственных оборотных средств, долгосрочных ^Кредитов и займов, краткосрочных кредитов и займов).

93. Система показателей финансового состояния предприятия и методы их определения.
Основными показателями финансового состояния предприятия являются:

· обеспеченность собственными оборотными средствами;

(собственные и приравненные к ним средства ‑ иммобил. активы)

· соответствие фактических запасов материальных средств нормативу (финансово-эксплутационной потребности);

(собственные оборотные средства ‑ их норматив)

· обеспеченность запасов предназначенными для них источниками средств; (собственные оборотные средства + краткосрочные кредиты и заёмные средства + ссуды, не погашенные в срок)

· иммобилизация оборотных средств;

· платежеспособность предприятия.

Финансовое состояние предприятия характеризуется составом и размещением средств, структурой их источников, скоростью оборота капитала, способностью предприятия погашать свои обязательства в срок и в полном объеме, а также другими факторами. Оценка финансового состояния предприятия - операция неоднозначная. Вместе с тем досто​верная и объективная оценка финансового состояния предприятия нужна многим пользователям. Чтобы получить ее на основе первичных доку​ментов, данных текущего учета, показателей бизнес-плана, баланса и других финансовых отчетов, необходимы определенные показатели, пра​вила и методика их оценки.

Теория и практика для целей оценки финансового состояния пред​приятия в основном выделяет четыре уровня показателей.

Уровень 1. Рентабельность.

1.1 Общая рентабельность капитала

1.2 Экономическая рентабельность по чистой прибыли

1.3 Финансовая рентабельность по чистой прибыли

1.4 Общая рентабельность по производственным фондам

1.5 Балансовая прибыль на 1 рубль оборота

1.6 Чистая прибыль на 1 рубль оборота

1.7 Капиталоотдача.

1.8 Оборачиваемость запасов

1.9 Оборачиваемость дебиторской задолженности

Уровень 2. Рыночная устойчивость.

2.1. Индекс иммобилизованных активов

2.2. Коэффициент автономии

2.3. Коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами.

2.4. Коэффициент покрытия процентов

Уровень 3. Ликвидность баланса.

3.1. Текущий коэффициент ликвидности (коэффициент общего покрытия) 

3.2. Критический коэффициент ликвидности(коэффициент промежуточного покрытия)

3.3. Коэффициент абсолютной ликвидности(коэффициент абсолютного покрытия).

Уровень 4. Платежеспособность.

94. Анализ и оценка финансовых коэффициентов рентабельности активов предприятия.
R=P/ К. Наиболее обобщающая характеристика эффективности хозяйственной деятельности.

1. Общая рентабельность предприятия 

Р- общая прибыль; К- средняя величина капитала за период

2. Чистая рентабельность предприятия

P- чистая прибыль предприятия; К- средняя величина капитала

3. Чистая рентабельность собственного капитала 

P- чистая прибыль предприятия;  К- средняя величина собственного капитала

4. Рентабельность производственных фондов

Р - общая прибыль; К- производственное имущество

Показывает экономическую эффективность производственного имущества.

Показатели рентабельности являются наиболее обобщенной характеристикой эффективности хозяйственной деятельности. На них оказывает влияние показатель рентабельности продукции (эффективность управления) и показатель капиталоотдачи. Р/К = Р/ N * N/ К, т.е.  чист. рентабельность = эффективность управления *капиталоотдача.

95. Анализ и оценка финансовых коэффициентов рыночной устойчивости.
Финансовые коэффициенты рыночной устойчивости во многом базируются на показателях рентабельности предприятия, эффективности управления и деловой активности. Их необходимо рассчитывать на определенную дату составления балансов и рассматривать в динамике.

1. Коэффициент автономии (КА)

Это доля источников средств в общем итоге баланса.

КА <= 0, 5 - все обязательства предприятия могут быть покрыты его собственными средствами. Рост - увеличение финансовой независимости предприятия, снижение риска финансовых затруднений в будущем , повышает гарантии погашения предприятием своих обязательств.

2. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств (Кз/с)

Отношение величины обязательств предприятия к величине его собственных средств. Кз/с  = 1/КА - 1; Кз/с <= 1. Рост - превышение заемных средств над собственными  источниками покрытия.

3. Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств (Км/и)

При сохранении минимальной финансовой стабильности предприятия коэффициент соотношения заемных и собственных средств должен быть ограничен сверху значением отношения стоимости мобильных средств предприятия к стоимости его иммобилизованных средств. Этот показатель называется Км/и и вычисляется делением оборотных активов (разделы II и III актива) на иммобилизованные активы (раздел 1 актива). 

4. Коэффициент маневренности

Отношение собственных оборотных средств к общей величине источников собственных средств. Показывает, какая часть собственных средств - в мобильной форме(свободная маневренность)

5. Коэффициент обеспеченности собственными средствами (Ко)

Отношение величины собственных, оборотных средств к стоимости запасов и затрат.

Ко>=0,6 ... 0,8.

6. Коэффициент имущества производственного назначения (Кп.им).

 Отношение суммы стоимостей (взятых по балансу) основных средств, кап. вложений, оборудования, производственных запасов и незавершенного производства к итогу баланса.

Кп.им>=0,5. 

7. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств

 Отношение величины долгосрочных кредитов и заемных средств к сумме источников собственных средств предприятия и долгосрочных кредитов и займов. Доля заемных средств при финансировании кап. вложений.

8. Коэффициент краткосрочной задолженности выражает долю SR обязательств предприятия в общей сумме обязательств. 

9. Коэффициент автономии источников формирования запасов и затрат - долю собственных оборотных средств в общей сумме основных источников формирования запасов и затрат.

10.  Коэффициент кредиторской задолженности и прочих пассивов выражает долю кредиторской задолженности и прочих пассивов в общей сумме обязательств предприятия. 

96. Анализ и оценка финансовых коэффициентов ликвидности.
Для оценки платежеспособности предприятия используются три относительных показателя ликвидности, различающиеся набором ликвидных средств, рассматриваемых в качестве покрытия SR обязательств.

1. Коэффициент абсолютной ликвидности (Кал)

Отношение величины наиболее ликвидных активов к сумме наиболее срочных обязательств и SR пассивов. Характеризует платежеспособность предприятия на дату составления баланса. Показывает, какую часть краткосрочной задолженности предприятие может погасить в ближайшее время. Кал >= 0, 2 ...0, 5.

2. Коэффициент критической ликвидности (Ккл)

В состав ликвидных средств в числитель относительного показателя включаются дебит. задолженность и прочие активы. Т.е. величина ликвидных средств в числителе = итогу раздела III актива баланса за вычетом иммобилизации обор. средств по статьям данного раздела (т. е. расходов, не перекрытых средствами фондов и целевого финансирования, и т. д.). 

Прогнозируемые платежные возможности предприятия при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами. Ккл>=1. Характеризует ожидаемую платежеспособность предприятия на период, равный средней продолжительности одного оборота дебиторской задолженности. 

3. Коэффициент текущей ликвидности (Кт), или коэффициент покрытия 

Отношение стоимости всех оборотных (мобильных) средств предприятия к величине SR обязательств. Показывает платежные возможности предприятия, оцениваемые при условии не только своевременных расчетов с дебиторами и благоприятной реализации готовой продукции, но и продажи в случае нужды прочих элементов материальных оборотных средств. Ктл>=2. Характеризует ожидаемую платежеспособность предприятия на период, равный средней продолжительности одного оборота всех оборотных средств.

97. Расчет и анализ показателей платежеспособности предприятия.
Основанием для принятия решения о несостоятельности (состоятельности) предприятия является система критериев для определения неудовлетворительной (удовлетворительной) структуры баланса неплатежеспособных (платежеспособных) предприятий.


Показателями для оценки удовлетворительности структуры баланса предприятия являются:

1.  Коэффициент текущей ликвидности, определяемый по формуле

                 К тл=(IIa+IIIa)/(IIп- {стр.500+510+730+735+740}) ,

где IIa - итог раздела II актива баланс;

IIп - итог раздела II пассива баланса;

IIIa - итог раздела III актива баланса;

500, 510, 730, 735, 740 - соответствующие строки пассива баланса.

Коэффициент текущей ликвидности характеризует степень общего покрытия всеми оборотными средствами предприятия суммы срочных обязательств (суммы краткосрочных кредитов и займов, а также кредиторской задолженности).

2.  Коэффициент обеспеченности собственными средствами: К0=(Iп-Iа)/(IIа-IIIа), где:

Iа - итог раздела I актива баланса;

Iп - итог раздела I пассива баланса;

IIа -итог раздела  II актива баланса; 

IIIа - итог раздела III актива баланса.

Коэффициент обеспеченности собственными средствами характеризует наличие собственных оборотных средств у предприятия, необходимых для его финансовой устойчивости.

3.  Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности:

Кз= (Ктлк+У/Т[Ктлк-Ктлн])/2

Ктлк - значение коэффициента текущей ликвидности в конце отчетного периода;
Ктлн - значение коэффициента текущей ликвидности в начале отчетного периода;

Т - продолжительность отчетного периода в месяцах;

У - период восстановления (утраты) платежеспособности.

При расчете коэффициента восстановления платежеспособности У=6 месяцам;

При расчете коэффициента утраты платежеспособности У=3 месяцам.

По результатам расчетов и полученным значениям перечисленных показателей м.б. принято одно из следующих решений:


о признании структуры баланса предприятия неудовлетворительной, а предприятия неплатежеспособным;


о наличии реальной возможности у предприятия - должника восстановить свою платежеспособность;


о наличии реальной возможности утраты платежеспособности предприятием, когда оно в ближайшее время не сможет выполнить свои обязательства перед кредиторами.

98. Методы комплексной оценки эффективности хозяйственной деятельности.
Количественное соотношение экстенсивности и интенсивности экономического развития выражается в показателях использования производственных и финансовых ресурсов. Показателями экстенсивности развития являются количественные показатели использования ресурсов: численность работающих, величина израсходованных предметов труда, величина амортизации, объем основных производственных средств и авансированных оборотных средств (активов). Показатели интенсивности развития - качественные показатели использования ресурсов, т.е. производительность труда (или трудоемкость), материалоотдача (или материалоемкость), фондоотдача (или фондоемкость F/N), количество оборотов оборотных средств (или коэффициент закрепления оборотных средств). Фондоотдача (фондоемкость) обобщает в себе такие показатели интенсивности, как амортизациеотдача - N/A (амортизациеемкость - A/N) и оборачиваемость основных производственных средств в годах - F/A (обратный коэффициент оборачиваемости - A/F)
F/N = A/N x F/A, где N - выручка от реализации продукции;

F-среднегодовая величина основных производственных средств;

A- величина амортизации, предназначенной для полного восстановления основных производственных средств.

Комплексная оценка осуществляется на основе анализа динамики показателя общей ресурсоотдачи [N/S=N/(M+U+A)]

Вначале определяются общие затраты по всем ресурсам как сумма материальных затрат, оплаты труда и амортизации.

1-й год: S=9628 +52228 +8311 =70167 тыс.руб.

2-й год: S= 9894 + 54434 + 8463 = 72791 тыс. руб.

Далее определяется динамика совокупных затрат:

72791 : 70167 =1,037.

Сопоставлением динамики реализованной продукции и динамики совокупных затрат определяется динамика комплексного показателя общей ресурсоотдачи (отдачи затрат): 1,049:1,037 = 1,012.

Затем вычисляется прирост совокупных затрат на 1 % прироста реализованной продукции: 3,7 : 4,9 = 0,755. Следовательно, доля экстенсивности на 100% прироста реализованной продукции составила 75,5%, а интенсивности - 24,5%. Относительная экономия совокупных ресурсов (затрат) составляет:

72791 -70167 Х 1,049 =-814 тыс. руб.

99. Методы рейтинговой оценки предприятий-эмитентов.

Этапы методики комплексной сравнительной рейтинговой оценки финансового  состояния  предприятия: сбор и аналитическая обработка исходной информации за оцениваемый период времени; обоснование системы показателей, используемых для рейтинговой оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия, и их классификация, расчет итогового показателя рейтинговой оценки; ранжирование предприятий по рейтингу.

Используются данные о произв. потенциале предприятия, рентабельности его продукции, эффективности использования производственных и финансовых ресурсов, сост-и и размещ-и средств, их источниках и др. показатели. Таким ообразом, итоговая оценка учитывает все важнейшие параметры  финансово-хозяйственной и производственной деятельности предприятия - хозяйственной активности в целом. 

Группировка данных: 

1-ая группа

Прибыльность хозяйственной деятельности: Общ. рентабельность предприятия = балансовая прибыль(БП) на 1 руб. активов, Чистая рентабельность предприятия = чистая прибыль (ЧП) на 1 руб. активов, Рентабельность собственного капитала = ЧП на 1 руб. собственного капитала, Общая рентабельность произв. фондов = БП к средней величине основных произв. фондов и оборотных средств в товарно-материальных ценностях. 

2-ая группа 

Эффективность управления: ЧП на 1 руб. объема всей реализации, Прибыль от реализации продукции на 1 руб. объема реализации продукции, Прибыль от всей реализации на 1 руб. объема всей реализации, БП на 1 руб. объема всей реализации. 

3-я группа 

Деловая активность: Отдача всех активов = выручка от реализации продукции на 1 руб. активов, Отдача основных фондов (ОснФ) = выручка от реализации продукции на 1 руб. ОснФ, Оборачиваемость (ОбФ) = выручка от реализации продукции на 1 руб. Об.С.(оборотных средств), Оборачиваемость запасов = выручка от реализации продукции на 1 руб. запасов  и затрат. 

4-ая группа 

Ликвидность и рыночная устойчивость: Коэффициент покрытия = Об.С. на 1 руб. срочных обязательств, Коэффициент ликвидности = денежные средства, расчеты и прочие активы на 1 руб. срочных обязательств, Индекс постоянного актива = ОснФ и прочие внеоборотные активы к собственным средствам, Коэффициент автономии = собственные средства на 1 руб. итога баланса, Обеспеченность запасов собственными Об.С. = собственные Об.С. на 1 руб. запасов и затрат.

Эталон - самый удачливый конкурент, у которого все показатели наилучшие. Эталонное предприятие можно выбрать из  схожих объектов.

Алгоритм сравнительной рейтинговой оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия:

1. Исходные данные представляются в виде матрицы (aij ), по строкам - номера показателей (i = 1, 2,..., n), по столбцам - номера предприятий (j = 1, 2,..., m). 

2. По каждому показателю - max значение, заносится в столбец условного эталонного предприятия  (m +1).

3. Исходные показатели матрицы aij стандартизуются в отношении соответствующего показателя эталонного предприятия по формуле

             аij
xij = ---------

          max aij
             j

где: xij - стандартизированные показатели состояния j-ro предприятия.

4. Для каждого анализируемого предприятия значение его рейтинговой оценки определяется по формуле:

           _________________________

Rj = Ц (l-x1j)2 + (l-x2j)2 +...+ (l-xnj)2 

где: Rj - рейтинговая оценка для j-ro предприятия;

 x1j, x2j, xnj - стандартизированные показатели j-ro анализируемого предприятия.

5. Предприятия ранжируются в порядке убывания рейтинговой оценки.

Наивысший рейтинг имеет предприятие с минимальным значением R. Для применения данного алгоритма на практике никаких ограничений количества сравниваемых показателей и предприятий не предусмотрено.

Алгоритм рейтинговой оценки м.б. изменен. Можно использовать одну из нижеследующих формул:

               _________________

1).Rj = Ц а1j2 + а2j2 +...+ аnj2 

                ________________________

2). Rj = Ц k1 а1j2 + k2 а2j2 +...+ kn аnj2      

                _______________________________

3). Rj = Ц k1(l-x1j)2 + k2(l-x2j)2 +...+ kn(l-xnj)2
 где k1, k2,..., kn - весовые коэффициенты показателей, назначаемые                      экспертом. 

1) определяет рейтинговую оценку для j-ro анализируемого предприятия по макс. удалению от начала координат, а не по мин. отклонению от предприятия-эталона. Т.е. макс. рейтинг у предприятия, у кот. суммарный результат по всем однонаправленным показателям выше, чем у остальных. 2) -модификация 1) : учитывает значимость показателей, определяемую экспертным путем.3) - аналогичная модификация основной формулы расчета рейтинга: учитывает значимость отдельных
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